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СЪДЪРЖАНИЕ

на документацията за публично състезание  по ЗОП с предмет:

„Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“
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РАЗДЕЛ І

ТехническИ спецификациИ
Предмет на поръчката от настоящата документация е „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“. 
Предметът  на поръчката включва:

1. Пълно описание на обекта на поръчката.
Обществената поръчка включва доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на Дейност № 4 „Достъп до съвременно научно съдържание“ част от проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1».

	Опис на заявена за закупуване на научна литература по Проект  BG05M2OP001-2.009-0012 »Повишаването на изследователския потенциал на УНСС и подобряването на условията за провеждане на научни изследвания – инвестиция с много измерения», Дейност 4 „Достъп до съвременно научно съдържание“

	№
	Автор
	Заглавие
	Издателство
	Година на издаване
	Страници
	ISBN/ISNN

	1. 
	Aaron Wildavsky
	The Art and Craft of Policy Analysis
	Springer international publishing house AG
	2017
	508
	ISBN-13:  978-3319586182

ISBN-10:  3319586181

	2. 
	Adam Lockyer
	Foreign Intervention, Warfare and Civil Wars
	Routledge
	2017
	238
	9781138084575



	3. 
	Agnia Grigas
	The New Geopolitics of Natural Gas

	Harvard University Press
	2017
	395
	ISBN: 9780674971837

	4. 
	Alan C. Shapiro
	Multinational Financial Management, 10th Edition
	Wiley
	2013
	736
	978-11185723

	5. 
	Alberto Clo
	Oil Economics and Policy
	Springer
	2000
	258
	ISBN-13:  978-0792379065

ISBN-10:  0792379063

	6. 
	Alejandro Cremades and Barbara Corcoran
	The Art of Startup Fundraising: Pitching Investors, Negotiating the Deal, and Everything Else Entrepreneurs Need to Know
	Wiley

линк
	April 11, 2016
	224 pages
	ISBN-10: 1119191831

ISBN-13: 978-1119191834

	7. 
	Alexander D., Britton A, Jorissen A, Hoogendoorn M and Carien van Mourik
	International Financial Reporting and Analysis (7th ed.)
	Cengage Learning EMEA
	2017
	
	978-1473725454

	8. 
	Andreas Bluemke
	How to Invest in Structured Products: A Guide for Investors and Asset Managers Hardcover – September 15, 2009
	John Wiley & Sons

(Wiley Finance)
	2009
	374
	ISBN: 978-0-470-74679-0

	9. 
	Andreas Krimpmann
	Principles of Group Accounting under IFRS
	John Wiley & Sons
	2015
	856
	978-1-118-75141-1

	10. 
	Andrew Farmer
	Managing Environmental Pollution
	Routledge
	2002
	281
	978-0415145152

Или

0415145155

	11. 
	Andrew Romans
	THE ENTREPRENEURIAL BIBLE TO VENTURE CAPITAL: Inside Secrets from the Leaders in the Startup Game
	McGraw-Hill Education

линк
	August 15, 2013
	256
	ISBN-10: 0071830359

ISBN-13: 978-0071830355

	12. 
	Andricopoulos, P., Gregoriou, Gr., Kallinterakis, V.,
	Handbook of Frontier Markets: The African, European and Asian Evidence
	Academic Press
	2016
	304
	0128037768/ 978-0128037768

	13. 
	Anthony Saunders, Marcia Millon Cornett
	Financial Institutions Management: A Risk Management Approach, 7th Edition
	McGraw-Hill/Irwin
	2010
	884
	0073530751;

978-0073530758

	14. 
	Arabinda Acharya
	Targeting Terrorist Financing: International Cooperation and New Regimes (Contemporary Terrorism Studies)
	Routledge
	2012
	256
	ISBN-10: 0415691605

ISBN-13: 978-0415691604

	15. 
	Ashok Ram Basawapatna,
Kyu Han Koh, Alexander Repenning


	Using scalable game design to teach computer science from middle school to graduate school
	Bilkent, Ankara, Turkey — June 26 - 30, 2010

ACM New York, NY, USA ©2010
	2010
	228
	ISBN: 978-1-60558-820-9

	16. 
	ASME Innovative Technologies Institute LLC
	All Hazards Risk and Resilience: Prioritizing Critical Infrastructures Using the RAMCAP Plus Approach 1st Edition
	American Society of Mechanical Engineers
	2009
	160
	0791802876; 978-0791802878

	17. 
	Aswath Damodaran
	Investment Valuation: Tools and Techniques for Determining the Value of any Asset
	Wiley Finance
	2012
	992
	978-1118130735

	18. 
	B. J. Elliott
	Financial accounting and reporting (18th ed.)
	Pearson
	2017
	888
	978-1292162409

	19. 
	Barro, Robert; Angus Chu; Guido Cozzi
	Intermediate Macroeconomics
	Cengage Learning
	2017
	
	978-1473725096

	20. 
	Barry Elliott, Jamie Elliott
	Financial Accounting and Reporting, 18th Edition
	Pearson Education Limited
	2017
	904
	978-1-292-16240-9

	21. 
	Barry Maude
	International Business Negotiation: Principles and Practice
	Palgrave
	2014
	316
	9781137270511

	22. 
	Baruch Lev, Feng Gu
	The End of Accounting and the Path Forward for Investors and Managers
	John Wiley & Sons
	2016
	288
	978-1-119-19109-4

	23. 
	Baumol, W.,
	The Free-Market Innovation Machine: Analyzing the Growth Miracle of Capitalism
	Princeton University Press
	2002
	336
	0691096155/ 978-0691096155

	24. 
	Baumol, W., Ferranti, D., Malach, M.,et.al.
	The Cost Disease: Why Computers Get Cheaper and Health Care Doesn't
	Yale University Press
	2013
	272
	0300198159/978-0300198157

	25. 
	Baumol, William; Alan Blinder
	Microeconomics: Principles and Policy, 13th edition
	Cengage Learning
	2015
	544
	978-1305280618

	26. 
	Ben Bernanke
	The Courage to Act: A Memoir of a Crisis and Its Aftermath
	Norton
	Октомври 2015
	624
	ISBN-10: 039324721X

ISBN-13: 978-0393247213

	27. 
	Benedetto Manganelli
	Real Estate Investing: Market Analysis, Valuation Techniques, and Risk Management


	Springer; 2015 edition
	2014
	210
	ISBN-13: 978-3319063966

	28. 
	Benjamin Grahan, David Dodd
	Security Analysis: Sixth Edition, Foreword by Warren Buffett
	McGraw-Hill Education
	2008
	700
	978-0-071-59253-6

	29. 
	Betty Biringer (Author), Eric Vugrin  (Author), Drake Warren
	Critical Infrastructure System Security and Resiliency 1st Edition
	CRC Press
	2013
	229
	1466557508;

978-1466557505

	30. 
	Brandon Turner
	The Book on Rental Property Investing: How to Create Wealth and Passive Income Through Intelligent Buy & Hold Real Estate Investing!


	BiggerPockets; 1 edition
	2015
	362
	ISBN-13: 978-0990711797



	31. 
	Brian Everitt;

Anders Skrondal
	The Cambridge Dictionary of Statistics

	Cambridge
	2010 (fourth edition)
	468
	ISBN-13: 978-0521766999

	32. 
	Bruce Hoffman
	Inside Terrorism (Columbia Studies in Terrorism and Irregular Warfare) third edition Edition
	Columbia University Press; third edition edition
	2017
	528 pages
	ISBN-10: 0231174772

ISBN-13: 978-0231174770



	33. 
	BruceMackenzieandAllanLombard
	Applying IFRS for SMEs 1st Edition
	Wiley
	2010
	500
	ISBN-13:  978-0470603376

ISBN-10:  0470603372

	34. 
	Burda, Michael; Charles Wyplosz
	Macroeconomics: A European Text, 7th edition
	Oxford University Press
	2017
	573
	978-0198737513

	35. 
	Byron Reeves,  J. Leighton Read
	Total Engagement: Using Games and Virtual Worlds to Change the Way People Work and Businesses Compete
	Harvard Business  Press
	1992
	288
	ISBN 978-1-4221-4657-6

	36. 
	C. R. Reddy
	Business communication
	I K International Publishing House Pvt. Ltd
	2017
	286
	9789384588632

	37. 
	Carlo Maria Gallimberti, Antonio Marra, Annalisa Prencipe
	Consolidation. Preparing and Understanding Consolidated Financial Statements under IFRS
	McGraw Hill
	2013
	368
	978-0-077-16096-8

	38. 
	CarolineAggestam-PontoppidanandIsabelleAndernack
	Interpretation and Application of IPSAS (WileyRegulatoryReporting) 1st Edition
	Viley
	2016
	
	ISBN-13:  978-1119010296, ISBN-10:  1119010292

	39. 
	Charles Clover
	Black Wind, White Snow: The Rise of Russia’s New Nationalism
	Yale University Press
	2016
	384
	ISBN-10: 0300120702

ISBN-13: 978-0300120707

	40. 
	Charles F. Floyd and Marcus T. Allen

	Real Estate Principles


	DF Institute; 11th edition
	2015
	
	ISBN-13: 978-1475421736



	41. 
	Charles Long
	Finance for Real Estate Development


	Urban Land Institute
	2011
	216
	ISBN-13: 978-0874201574



	42. 
	Chenery, H., Syrquin, M., Taylor, L., Westphal, L.
	Economic Structure and Performance
	Academic Press
	2014
	584
	012680060X/ 978-0126800609

	43. 
	Christian Breede
	The Idea of Failed States
	Routledge
	2017
	200
	9781138716391

	44. 
	Christos Gortsos, Platon Monokroussos
	Non-Performing Loans and Resolving Private Sector Insolvency: Experiences from the EU Periphery and the Case of Greece (Palgrave Macmillan Studies in Banking and Financial Institutions) 1st ed. 2017 Edition
	Palgrave Macmillan Studies in Banking and Financial Institutions
	Юли 2017


	438
	ISBN-10: 331950312X

ISBN-13: 978-3319503127

	45. 
	Claudia Zeisberger, Michael Prahl, Bowen White

	Mastering Private Equity Set
	John Wiley & Sons
	2017
	250
	978-1-119-32803-2

	46. 
	Colin P. Clarke Ph.D.
	Terrorism, Inc.: The Financing of Terrorism, Insurgency, and Irregular Warfare (Praeger Security International)
	Praeger
	2015
	289
	ISBN-13: 978-1440831034

ISBN-10: 1440831033



	47. 
	Commonwеalth Secretariat
	Combating Money Laundering and Terrorist Financing: A Model of Best Practice for the Financial Sector, the Professions and Other Designated Businesses (Second Edition) (Economic Paper)
	Commonwealth Secretariat
	2006
	204
	ISBN-10: 0850928427

ISBN-13: 978-0850928426

	48. 
	Cuadrado-Roura, J., Rubacalba-Bermejo, L., Bryson, J.,
	Trading Services in the Global Economy
	Edward Elgar Pub
	2002
	192
	1840646101/ 978-1840646108

	49. 
	Cyril Demaria
	Introduction to Private Equity: Venture, Growth, LBO and Turn-around Capital
	John Wiley & Sons
	2013
	408
	978-1118571927

	50. 
	D’Aveni R.
	Hypercompetition: Managing the Dynamics of Strategic Maneuvering
	Free Press
	1994
	448
	0029069386/ 978-0029069387

	51. 
	Damodar Gujarati and Dawn Porter
	Basic Econometrics – 5th edition
	McGraw-Hill/Irwin
	2009
	910
	978-0-07-337577-9

	52. 
	Daniel Chow, Thomas Schoenbaum
	International Business Transactions
	Aspen Publishers
	2010
	864
	ISBN-13: 978-0735570658

ISBN-10:0735570655

	53. 
	Daniel Pisoiu
	Theories of Terrorism
	Routledge
	2017
	200
	9780415826082

	54. 
	Daniel Valerro
	Fundamentals of Air Pollution  (Fifth Edition)
	Academic Press
	2014
	996
	978-0124017337 или

0124017339

	55. 
	Daniel Villar
	World Investment and Political Risk
	MIGA
	2011
	112
	ISBN-13:  978-0821388501

ISBN-10:  0821388509

	56. 
	Dave Chaffey,

Fiona Ellis-Chadwick
	Digital Marketing:Strategy, Implementation and Practice
	Pearson
	2016
	728
	ISBN-10:1292077611

ISBN-13:978-1292077611

	57. 
	David Blake
	Pension Economics
	John Wiley & Sons
	2006
	272
	978-0-470-05844-2

	58. 
	David Blake
	Pension Finance
	John Wiley & Sons
	2006
	484
	978-0-470-05843-5

	59. 
	David C. Thomas Mark F. Peterson
	Cross-Cultural Management: Essential Concepts

4th Edition
	SAGE Publications, Inc; 4 edition (February 8, 2017)
	2017
	336 стр.
	· ISBN-10: 1506340709



	60. 
	David M. Geltner, Norman G. Miller, Jim Clayton ,Piet Eichholtz
	Commercial Real Estate Analysis and Investments


	Oncourse Learning; 2 edition
	2006
	880
	ISBN-13: 978-0324305487



	61. 
	David McGuire

	Human Resource Development 2nd Edition


	SAGE
	2014
	65
	ISBN – 978-1-4462-5661-9

	62. 
	David Pilger
	Leveraged Buyouts: A Practical Introductory Guide to LBOs
	Harriman House
	2012
	168
	978-0857190956

	63. 
	Dimitar Bechev
	Rival Power: Russia in Southeast Europe


	Yale Publishing Press
	2017
	300
	ISBN: 9780300219135

	64. 
	Dirk Leuffen,
Berthold Rittberger, Frank Schimmelfennig
	Differentiated Integration: Explaining Variation in the European Union
	Palgrave MacMillan
	2012
	304
	978-0230246447



	65. 
	Donald E. Kieso, Jerry J. Weygandt, Terry D. Warfield
	Intermediate Accounting: IFRS Edition, 3e
	John Wiley & Sons
	2017
	1581
	978-1-119-37293-6

	66. 
	Donald J. Scott
	Project Management: A Quick Start Beginner's Guide For The Serious Project Manager To Managing Any Project Easily
	Create Space Independent Publishing Platform
	2016
	138
	9781533582331

	67. 
	Donald R. Kelley
	Russian Politics and Presidential Power: Transformational Leadership from Gorbachev to Putin


	SAGE Publications, CQ Press
	2017
	297
	ISBN: 978-0872894044

	68. 
	Dorothy Berger   Lance Berger

	The Talent Management Handbook, Third Edition: Creating a Sustainable Competitive Advantage by Selecting, Developing, and Promoting the Best People 3rd Edition


	McGraw-Hill
	2017
	552
	ISBN-13: 978-1259863554

ISBN-10: 1259863557



	69. 
	Doug McKenzie-Mohr, Nancy R. Lee, Philip Kotler, P. Wesley Schultz
	Social Marketing to Protect the Environment
	SAGE Publications, Inc.
	2012
	237
	9781412991292

	70. 
	Douw G. Steyn

Peter J. H. Builtjes

Renske M. A. Timmermans
	Air Pollution Modeling and its Application XXII
	Springer
	2014
	770
	9400760965  или

978-9400760967

	71. 
	Drury, C.
	Management and Cost Accounting (9th ed.)
	CENGAGE Learning
	2015
	816
	978-1-4080-9393-1

	72. 
	Edited by Peter J. Neumann, Theodore G. Ganiats, Louise B. Russell, Gillian D. Sanders, and Edited by Joanna E. Siegel
	Cost-Effectiveness in Health and Medicine – 2nd edition
	Oxford University Press
	2016
	536
	9780190492939

	73. 
	Edited by Rebecca Henderson, Ranjay Gulati, and Michael Tushman


	Leading Sustainable Change An Organizational Perspective
	Oxford University Press
	2015
	385
	9780198704072

	74. 
	Edward Graham
	FDI in United States, Benefits,Suspicions and Risks with Special attention to FDI from China
	Peterson Institute for International economics
	2013
	89
	ISBN-10: 0881326607

ISBN-13: 978-0881326604

	75. 
	Edward Graham
	US National Security and FDI
	Peterson Institute for International Economics
	2006
	224
	ISBN-10: 0881323918

ISBN-13: 978-0881323917

	76. 
	Eleftherios Iakovou;

Dionysis Bochtis;

Dimitrios Vlachos
	Supply Chain Management for Sustainable Food Networks

	Wiley
	2016

(first edition)
	328
	ISBN-13: 978-1118930755

	77. 
	Elizabeth Mays,

Niall Lynas
	Credit Scoring for Risk Managers: The Handbook for Lenders Paperback – February 3, 2011
	Elizabeth Mays,

Niall Lynas
	2011
	254
	ISBN: 1450578969

ISBN-13: 978-1450578967

	78. 
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	Time-Span Handbook


	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
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	79. 
	Elliott Jaques
	A General Theory of Bureaucracy


	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	
	
	ISBN# 1-886436-16-9

	80. 
	Elliott Jaques
	Creativity and work
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	
	
	ISBN# 1-886436-06-1

	81. 
	Elliott Jaques
	Executive Leadership
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	1994
	317
	ISBN# 0-9621070-1-8

	82. 
	Elliott Jaques
	Human Capability
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
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	165
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	83. 
	Elliott Jaques
	Requisite Organisation
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	2006
	336
	ISBN# 1-886436-04-5

	84. 
	Elliott Jaques
	Equitable Payment
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
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	Elliott Jaques
	Levels of Abstraction in Logic and Human Action
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
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	Elliott Jaques
	Measurement of Responsibility
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	
	
	ISBN# 0-9621070-8-5
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	Elliott Jaques
	Social power and the CEO
	http://casonhallandcompanypublishers.mybigcommerce.com
	
	
	ISBN# 1-56720-551-8

	88. 
	EmanuelCamilleriandRoxanneCamilleri
	Accounting for Financial Instruments: A Guide to Valuation and Risk Management 1st Edition
	Routledge
	2017
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	ISBN-13:  978-1138237599

ISBN-10:  1138237590
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	Valuation for Mergers, Buyouts and Restructuring: Applied Corporate Finance
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	2010
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	978-0470735114

	90. 
	Eric Horst
	Learning to Climb Indoors (how to climb series)
	A Falcon Guide
	Paperback - 04.12.2012.
	
	ISBN-13:978-0-7627-3985-1
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	Wiley
	2016
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	Palgrave Macmillan
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	Softcover ISBN

978-1-349-53410-4
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	Information Systems for Business: An Experiential Approach
	Wiley
	2011
	368
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	Climate Change Science: A Modern Synthesis
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	564
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	9781935589884

	96. 
	Gary L. Richardson
	Project Management Theory and Practice, Second Edition 2nd Edition
	Auerbach Publications; 2 edition (October 29, 2014)
	2014
	670

стр.
	ISBN-10: 1482254956

	97. 
	Gary P. Ferraro, Elizabeth K. Briody
	The Cultural Dimension of Global Business
	Routledge,

8 edition (March 19, 2017)
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Забележка: Всяко заглавие от чуждоезиковата научна и/или специализирана литература трябва да бъде на стойност до 183,33лв. без ДДС включително.

2. Условия свързани с изпълнение на поръчката, както следва: 

2.1. Начин на плащане - Плащането се извършва по банков път до 30 /тридесет/ дни след доставката на научна и/или специализирана научна литература предмет на обществената поръчка и подписване на приемо- предавателен протокол и представят на фактура оригинал.
2.2. Начин на осъществяване на доставката  - изпълнителят доставя за своя сметка научната и/или специализирана литература на посочения адрес на Възложителя.
2.3. Гаранционен срок и условия - заявителят има право да направи рекламация на чуждоезиковата научна и/или специализирана литература в срок до 30 (тридесет) работни дни след получаване на доставката от изпълнителя. 
2.4. Условия и начин на приемане на услугата - Доставянето и приемането на чуждоезиковата научна и/или специализирана литература се извършва според условията за изпълнение на поръчката на адреса на Възложителя в гр. София, Студентски град „Христо Ботев”, Университет за национално и световно стопанство, каб. 1007. Доставките ще бъдат приемани от определени от Възложителя лица. Предаването и приемането на чуждоезиковата научна и/или специализирана литература, предмет на договора, се извършва с приемателно-предавателен протокол, подписан от упълномощени представители на страните по договора и подизпълнителите, в случай че има такива.

3. Срок на доставката – 20 работни дни от сключване на договора.
4. Прогнозна стойност – 59 398,92 лв. без ДДС лв.

РАЗДЕЛ ІІ 

Методика за определяне на комплексната оценка на офертата
Обществената поръчка се възлага въз основа на  „икономически най-изгодната оферта”.  

Икономически най-изгодната оферта  се определя въз основа на критерий за възлагане „най-ниска цена“ по чл. 70, ал. 2, т. 1 от ЗОП.
В класирането участват само предложения които съответстват на документацията за участие в процедурата. Класирането се извършва в възходящ ред. На първо място се класира участникът с най-нисък предлаган сбор на единични цени.

Комисията провежда публично жребий за определяне на изпълнител между класираните оферти с една  и съща цена/комплексната оценка, която се предлага в две или повече оферти.

РАЗДЕЛ ІІІ

Условия и указания за реда за провеждане на процедурата
1.Условия за участие

 1.1. Право на участие

1.1.1. Публично състезание е процедура за възлагане на обществена поръчка, при която всички заинтересовани лица могат да подадат оферта. Заинтересовани лица са български или чуждестранни физически или юридически лица, включително техни обединения, които отговарят на определените в ЗОП и предварително обявените от Възложителя условия. Не може да участва в обществената поръчка участник, за който са налице  обстоятелствата по чл. 54, ал. 1 от ЗОП при спазване на разпоредбите на чл. 54, ал. 3 от ЗОП.  

1.1.2. Лице, което участва в обединение или е дало съгласие да бъде подизпълнител на друг участник, не може да подава самостоятелно оферта.

1.1.3. В процедура за възлагане на обществена поръчка едно физическо или юридическо лице може да участва само в едно обединение.

1.1.4. Свързани лица не могат да бъдат самостоятелни кандидати или участници в една и съща процедура
1.1.5. Когато обществената поръчка има обособени позиции, условията по т. 1.1.1. – 1.1.4. се прилагат отделно за всяка от обособените позиции.


1.2. Подаване на офертите

Предложенията на участниците се представят в УНСС – гр.София, в кабинет 5002 до 19.02.2018 г. вкл.. До изтичане на крайния срок офертите могат да се подават всеки работен за УНСС ден от 08.00 до 12.00 часа и от 12.45 до 16.45 часа.

 1.3. Място, дата и час на отваряне на офертите.

Офертите ще бъдат отворени на 20.02.2018г. в 10.00 ч. в сградата на УНСС –  София, Студентски град “Христо Ботев”, Ректорат, зала № П008
  1.4. Срок на валидност на офертите – 4 месеца от крайния срок за получаване на оферти.
2. Указания за подготовка и представяне на офертите

Всеки участник подава само една оферта в един вариант, като се придържа точно към предварително обявените от възложителя условия. Поставянето на различни от тези условия и изисквания от страна на участника води до отхвърляне на съответната оферта. Единствено офертите, които отговарят на изискванията, определени в тази Документация ще бъдат приети за разглеждане, оценяване и класиране. 

Всяка оферта включва документите по чл. 39, ал. 2 и ал. 3, т. 1 от ППЗОП, опис на представените документи, както и отделен запечатан непрозрачен плик с надпис "Предлагани ценови параметри", който съдържа ценовото предложение по чл. 39, ал. 3, т. 2 от ППЗОП. 

Участниците – юридически лица в процедурата се представляват от законните си представители или от лица, специално упълномощени за участие в процедурата, което се доказва с изрично пулномощно.
Участниците - обединения които не са юридически лица следва да определят партньор, който да представлява обединението за целите на обществената поръчка и да уговарят солидарна отговорност на членовете на обединението при изпълнение на обшествената поръчка. 
В случай, че участникът участва като обединение (или консорциум), което не е регистрирано като самостоятелно юридическо лице, тогава участникът следва да представи копие от документ (заверено от участника), от който да е видно правното основание за създаване на обединението, както и следната информация във връзка с конкретната обществена поръчка:

· правата и задълженията на участниците в обединението;
· разпределението на отговорността между членовете на обединението;
· дейностите, които ще изпълнява всеки член на обединението.

Не се допускат промени в състава на обединението след подаването на офертата, както и промени във вътрешното разпределение на дейностите между участниците в обединението.  
Когато в договора за създаването на обединение / консорциум липсват клаузи, гарантиращи изпълнението на горепосочените условия, или състава на обединението се е променил след подаването на офертата – участникът ще бъде отстранен от участие в процедурата за възлагане на настоящата обществена поръчка.
Когато определеният изпълнител е неперсонифицирано обединение на физически и/или юридически лица и възложителят не е предвидил в обявлението изискване за създаване на юридическо лице, договорът за обществена поръчка се сключва, след като изпълнителят представи пред възложителя заверено копие от удостоверение за данъчна регистрация и регистрация по БУЛСТАТ или еквивалентни документи съгласно законодателството на държавата, в която обединението е установено.

Участниците в обединението носят солидарна отговорност за изпълнение на договора за обществената поръчка.

При участие на обединения, които не са юридически лица, съответствието с критериите за подбор се доказва от обединението участник, а не от всяко от лицата, включени в него, с изключение на съответна регистрация, представяне на сертификат или друго условие, необходимо за изпълнение на поръчката, съгласно изискванията на нормативен или административен акт и съобразно разпределението на участието на лицата при изпълнение на дейностите, предвидено в договора за създаване на обединението. 

При подаване на оферта участникът декларира липсата на основанията за отстраняване и съответствие с критериите за подбор чрез представяне на единен европейски документ за обществени поръчки (ЕЕДОП). В него се предоставя съответната информация, изисквана от възложителя, и се посочват националните бази данни, в които се съдържат декларираните обстоятелства, или компетентните органи, които съгласно законодателството на държавата, в която кандидатът или участникът е установен, са длъжни да предоставят информация.

Когато кандидатът или участникът е посочил, че ще използва капацитета на трети лица за доказване на съответствието с критериите за подбор или че ще използва подизпълнители, за всяко от тези лица се представя отделен ЕЕДОП в предходното изречение.
Участниците могат да използват ЕЕДОП, който вече е бил използван при предходна процедура за обществена поръчка, при условие че потвърдят, че съдържащата се в него информация все още е актуална.

Възложителят може да изисква от участниците и кандидатите по всяко време да представят всички или част от документите, чрез които се доказва информацията, посочена в ЕЕДОП, когато това е необходимо за законосъобразното провеждане на процедурата.

Преди сключването на договор за обществена поръчка, възложителят изисква от участника, определен за изпълнител, да предостави актуални документи, удостоверяващи липсата на основанията за отстраняване от процедурата, както и съответствието с поставените критерии за подбор. Документите се представят и за подизпълнителите и третите лица, ако има такива.
Офертата се представя на български език в запечатана, непрозрачна ОПАКОВКА от участника, или от упълномощен от него представител – лично или чрез пощенска или друга куриерска услуга с препоръчана пратка с обратна разписка, на адреса, посочен от възложителя . Върху опаковката участникът посочва:

· наименованието на  участника, включително участниците в обединението, когато е приложимо;
· адрес за кореспонденция, телефон и по възможност – факс и електронен адрес;
· наименованието на поръчката, а когато е приложимо – и обособените позиции, за които се подават документите.

Опаковката включва документите по чл. 39, ал. 2 и ал. 3, т. 1 от ППЗОП, опис на представените документи, както и отделен запечатан непрозрачен плик с надпис "Предлагани ценови параметри", който съдържа ценовото предложение по чл. 39, ал. 3, т. 2 от ППЗОП.
В случай, че участниците прилагат документи на чужд език, вкл. и документи участващи в класирането, същите следва да бъдат представени и в превод, непредставянето на превод се счита че документът не е представен.

Всяка страница на офертата следва да е подписана, подпечатана и номерирана с пореден номер на страницата. 
За получените оферти за участие при възложителя се води регистър, в който се отбелязват:
1. подател на офертата или заявлението за участие;
2. номер, дата и час на получаване; 
3. причините за връщане на офертата, когато е приложимо.
При получаване на офертата върху опаковката се отбелязват поредният номер, датата и часът на получаването, за което на приносителя се издава документ.
Не се приемат оферти, които са представени след изтичане на крайния срок за получаване или са в незапечатана опаковка или в опаковка с нарушена цялост. 
Когато към момента на изтичане на крайния срок за получаване на оферти пред мястото, определено за тяхното подаване, все още има чакащи лица, те се включват в списък, който се подписва от представител на възложителя и от присъстващите лица. Офертите на лицата от списъка се завеждат в регистъра.
Не се допуска приемане на оферти от лица, които не са включени в списъка. 
До изтичане на срока за подаване на офертите всеки участник може да промени, допълни или оттегли офертата си. Оттеглянето на офертата прекратява по-нататъшното участие на участника в процедурата. Допълнението и промяната на офертата трябва да отговаря на изискванията и условията за представяне на първоначалната оферта, като върху плика бъде отбелязан и текст “Допълнение/промяна към оферта Вх.№......”

Изменения и допълнения на офертата след изтичане на срока за подаване не се допускат.

Офертите, които не отговарят на изискванията, не се връщат на участниците и не подлежат на по – нататъшно разглеждане. 

Разходите по изработването на офертите са за сметка на участниците в процедурата. 
3. Разглеждането, оценката и класирането на офертите се организира и провежда от комисия  назначена със заповед на Възложителя,  след изтичане срока за приемане на офертите и се обявява в деня, определен за отварянето им и се осъществява при следните етапи:
Комисията започва работа след получаване на представените заявления за участие или оферти и протокола по чл. 48, ал. 6 от ППЗОП.

Получените оферти се отварят на публично заседание, на което могат да присъстват участниците в процедурата или техни упълномощени представители, както и представители на средствата за масово осведомяване.
Комисията отваря по реда на тяхното постъпване запечатаните непрозрачни опаковки и оповестява тяхното съдържание, а когато е приложимо – проверява за наличието на отделен запечатан плик с надпис "Предлагани ценови параметри". 
Най-малко трима от членовете на комисията подписват техническото предложение и плика с надпис "Предлагани ценови параметри". 
Комисията предлага по един от присъстващите представители на другите участници да подпише техническото предложение и плика с надпис "Предлагани ценови параметри", с което публичната част от заседанието на комисията приключва.
Комисията разглежда документите по чл. 39, ал. 2 от ППЗОП за съответствие с изискванията към личното състояние и критериите за подбор, поставени от възложителя, и съставя протокол.
Когато установи липса, непълнота или несъответствие на информацията, включително нередовност или фактическа грешка, или несъответствие с изискванията към личното състояние или критериите за подбор, комисията ги посочва в протокола и го изпраща на всички участници в деня на публикуването му в профила на купувача.
В срок до 5 работни дни от получаването на протокола участниците, по отношение на които е констатирано несъответствие или липса на информация, могат да представят на комисията нов ЕЕДОП и/или други документи, които съдържат променена и/или допълнена информация. Допълнително предоставената информация може да обхваща и факти и обстоятелства, които са настъпили след крайния срок за получаване на оферти. Възможността се прилага и за подизпълнителите и третите лица, посочени от участника. Участникът може да замени подизпълнител или трето лице, когато е установено, че подизпълнителят или третото лице не отговарят на условията на възложителя, когато това не води до промяна на техническото предложение.
Когато промените се отнасят до обстоятелства, различни от посочените по чл. 54, ал. 1, т. 1, 2 и 7 и чл. 55, ал. 1, т. 5 ЗОП, новият ЕЕДОП може да бъде подписан от едно от лицата, които могат самостоятелно да представляват участника.
След изтичането на срока, комисията пристъпва към разглеждане на допълнително представените документи относно съответствието на участниците с изискванията към личното състояние и критериите за подбор. 
При извършването на предварителния подбор и на всеки етап от процедурата комисията може при необходимост да иска разяснения за данни, заявени от участниците, и/или да проверява заявените данни, включително чрез изискване на информация от други органи и лица.
Комисията не разглежда техническите предложения на участниците, за които е установено, че не отговарят на изискванията за лично състояние и на критериите за подбор. 
Комисията разглежда допуснатите оферти и проверява за тяхното съответствие с предварително обявените условия. 
Изискваните мостри, предмет на доставката ще бъдат проверявани за съответствие с посочените в техническата спецификация материали и техните показатели. По време на работа, комисията може да реши да изследва мострите, което ще доведе до нарушаване на тяхната цялост или търговски вид.
Ценовото предложение на участник, чиято оферта не отговаря на изискванията на възложителя, не се отваря.
Не по-късно от два работни дни преди датата на отваряне на ценовите предложения комисията обявява най-малко чрез съобщение в профила на купувача датата, часа и мястото на отварянето. На отварянето могат да присъстват лицата по чл. 54, ал. 2 от ППЗОП. Комисията отваря ценовите предложения и ги оповестява.
Когато предложение в офертата на участник, свързано с цена или разходи, което подлежи на оценяване, е с повече от 20 на сто по-благоприятно от средната стойност на предложенията на останалите участници по същия показател за оценка, възложителят изисква подробна писмена обосновка за начина на неговото образуване, която се представя в 5-дневен срок от получаване на искането.Обосновката може да се отнася до:
1. икономическите особености на производствения процес, на предоставяните услуги или на строителния метод;
2. избраните технически решения или наличието на изключително благоприятни условия за участника за предоставянето на продуктите или услугите или за изпълнението на строителството;
3. оригиналност на предложеното от участника решение по отношение на строителството, доставките или услугите;
4. спазването на задълженията по чл. 115 от ЗОП;
5. възможността участникът да получи държавна помощ.

 Получената обосновка се оценява по отношение на нейната пълнота и обективност относно обстоятелствата по-горе, на които се позовава участникът. При необходимост от участника може да бъде изискана уточняваща информация. Обосновката може да не бъде приета и участникът да бъде отстранен само когато представените доказателства не са достатъчни, за да обосноват предложената цена или разходи.
Не се приема оферта, когато се установи, че предложените в нея цена или разходи са с повече от 20 на сто по-благоприятни от средните стойности на съответните предложения в останалите оферти, защото не са спазени норми и правила, свързани с опазване на околната среда, социалното и трудовото право, приложими колективни споразумения и/или разпоредби на международното екологично, социално и трудово право, които са изброени в приложение № 10 на ЗОП.
Не се приема оферта, когато се установи, че предложените в нея цена или разходи са с повече от 20 на сто по-благоприятни от средната стойност на съответните предложения в останалите оферти поради получена държавна помощ, когато участникът не може да докаже в предвидения срок, че помощта е съвместима с вътрешния пазар по смисъла на чл. 107 от ДФЕС. Възложителите са длъжни да уведомяват Европейската комисия за всички случаи такъв случай.
Комисията класира участниците по степента на съответствие на офертите с предварително обявените от възложителя условия.
Комисията провежда публично жребий за определяне на изпълнител между класираните оферти с една  и съща цена, която се предлага в две или повече оферти.
Комисията изготвя доклад за резултатите от работата си, който съдържа:
1. състав на комисията, включително промените, настъпили в хода на работа на комисията;
2. номер и дата на заповедта за назначаване на комисията, както и заповедите, с които се изменят сроковете, задачите и съставът й;

3. кратко описание на работния процес;
4. участниците в процедурата;
5. действията, свързани с отваряне, разглеждане и оценяване на всяка от офертите;
6. класиране на участниците;
7. предложение за отстраняване на участници;
8. мотивите за допускане или отстраняване на всеки участник;
9. предложение за сключване на договор/и с класирания на първо място участник или за прекратяване на процедурата със съответното правно основание, когато е приложимо;

Към доклада се прилагат всички документи, изготвени в хода на работа на комисията, като протоколи, оценителни таблици, мотивите за особените мнения и др

Докладът на комисията се подписва от всички членове и се предава на възложителя заедно с цялата документация, включително представените мостри и/или снимки, когато е приложимо. 
Копие от доклада се предоставя и на наблюдателите, когато такива са участвали в работата на комисията.
В 10-дневен срок от получаването на доклада възложителят го утвърждава или го връща на комисията с писмени указания, когато:
1. информацията в него не е достатъчна за вземането на решение за приключване на процедурата, и/или
2. констатира нарушение в работата на комисията, което може да бъде отстранено, без това да налага прекратяване на процедурата.

 Указанията не могат да насочват към конкретен изпълнител или към определени заключения от страна на комисията, а само да указват:

1. каква информация трябва да се включи, така че да са налице достатъчно мотиви, които обосновават предложенията на комисията в случаите по т. 1;
2. нарушението, което трябва да се отстрани в случаите по т. 2.
Комисията представя на възложителя нов доклад, който съдържа резултатите от преразглеждането на действията й.

В 10-дневен срок от утвърждаване на доклада възложителят издава решение за определяне на изпълнител или за прекратяване на процедурата.
5. Гаранции
5.1. ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ предоставя в полза на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ гаранция за изпълнението на договора.

5.2. Гаранцията, обезпечаваща изпълнението на договора е в размер на 5 на сто от стойността  на договора, без ДДС. Гаранцията се предоставя под формата на парична сума, внесена по банковата сметка на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, банкова гаранция или застраховка, която обезпечава изпълнението чрез покритие на отговорността на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ.
Гаранцията по т. 5.2 предоставена под формата на парична сума или банкова гаранция може да се предостави от името на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ за сметка на трето лице – гарант.
5.3 ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ избира сам формата на гаранцията за изпълнение. Разходите по обслужване на гаранцията са за сметка на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ.

5.4. Документа за внесената гаранция се представя при подписване на настоящия договор, като гаранцията обезпечаваща изпълнението се задържа за срока на изпълнение на възложеното по договора.

5.5.  ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ не дължи лихва върху сумите, представени като гаранция за периода, през който средствата законно са престояли у него.

5.6. Гаранцията за изпълнение на договора се освобождава от Възложителя в срок до 30 (тридесет) дни след прекратяването на договора, приключване на изпълнението на договора в пълен размер, ако липсват основания за задържането от страна на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ на каквато и да е сума по нея.
5.7. При пълно неизпълнение на задълженията от страна на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ, ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да получи като неустойка гаранцията.

 5.8.  ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да усвоява дължими суми за неустойки, от гаранцията за добро изпълнение.  

5.9. Гаранцията за изпълнение не се освобождава от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, ако в процеса на изпълнение на договора е възникнал спор между страните, относно неизпълнение на задълженията на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ и въпросът е отнесен за решаване пред съд. При решаване на спора  в полза на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ  той може да престъпи към усвояване на гаранцията за изпълнение.
Когато участникът представя гаранция под формата на парична сума тя следва да бъде преведена по сметката на УНСС – в БНБ IBAN BG91BNBG96613300174601, BIC: BNBGBGSD.
6. Сключване на договор за  обществена поръчка
След влизането в сила на решението за избор на изпълнител страните уговарят датата и начина за сключване на договора. 
Когато определеният за изпълнител участник откаже да сключи договор, възложителят прекратява процедурата или определя за изпълнител втория класиран участник. За отказ се приема и неявяването на уговорената дата, освен ако неявяването е по обективни причини, за което възложителят е уведомен своевременно.
Възложителят сключва договора в едномесечен срок след влизането в сила на решението за определяне на изпълнител или на определението, с което е допуснато предварително изпълнение на това решение, но не преди изтичане на 14-дневен срок от уведомяването на заинтересованите участници за решението за определяне на изпълнител.
Възложителят може да сключи договор за обществена поръчка преди изтичането на 14-дневния срок от уведомяването на заинтересованите участници за решението за определяне на изпълнител в случаите по чл. 112, ал. 7 от ЗОП.
Паричните вземания по договорите за обществени поръчки и по договорите за подизпълнение са прехвърляеми, могат да бъдат залагани и върху тях може да се извършва принудително изпълнение.
Страните по договора не могат да го изменят, освен в случаите по  чл. 116 от ЗОП.

Възложителят може да прекрати договора при условията на чл. 118 от ЗОП.

Възложителят и изпълнителят може да прекратят договора за обществена поръчка при условия и по ред, определени с договора.
РАЗДЕЛ ІV

Съдържание на офертата – образци на документи, както и указание за подготовката им
1. Офертата се представя на български език в запечатана, непрозрачна ОПАКОВКА от участника, или от упълномощен от него представител – лично или чрез пощенска или друга куриерска услуга с препоръчана пратка с обратна разписка, на адреса, посочен от възложителя . Върху опаковката участникът посочва:

· наименованието на  участника, включително участниците в обединението, когато е приложимо;

· адрес за кореспонденция, телефон и по възможност – факс и електронен адрес;

· наименованието на поръчката, а когато е приложимо – и обособените позиции, за които се подават документите.

Опаковката включва документите по чл. 39, ал. 2 и ал. 3, т. 1 от ППЗОП, опис на представените документи, както и отделен запечатан непрозрачен плик с надпис "Предлагани ценови параметри", който съдържа ценовото предложение по чл. 39, ал. 3, т. 2 от ППЗОП.
2. Съдържание на ОПАКОВКАТА – документи и образци:
	Съдържание
	Форма

	Опис на представените документи, съдържащи се в офертата, подписан от участника 
	Образец № 1



	Заявление за участие:
· Единен европейски документ за обществени поръчки (ЕЕДОП) за участникът в съответствие с изискванията на закона и условията на възложителя, а когато е приложимо – ЕЕДОП за всеки от участниците в обединението, което не е юридическо лице, за всеки подизпълнител и за всяко лице, чиито ресурси ще бъдат ангажирани в изпълнението на поръчката. 
· Документи за доказване на предприетите мерки за надеждност (когато е приложимо)

· Декларация по чл. 102, ал. 1 от ЗОП (когато е приложимо)
· Документ, от който да е видно правното основание за създаване на обединението (когато е приложимо)  
	Образец № 8
Образец № 2

Оригинал или нотариално заверено копие

Образец № 9
Заверено от участника копие

	Техническо предложение, съдържащо:
· документ за упълномощаване, когато лицето, което подава офертата, не е законният представител на участника;
· предложение за изпълнение на поръчката в съответствие с техническите спецификации и изискванията на възложителя за обособената позиция и да е съобразено с критериите за възлагане;
· декларация за съгласие с клаузите на приложения проект на договор;
· декларация за срока на валидност на офертата;
	Образец № 3
Оригинал или нотариално заверено копие
Свободна редакция 
Образец № 4 
Образец № 5 


	Съдържание на ПЛИК “Предлагани ценови параметри“

	„Ценово предложение” 
	Образец № 6


Указание за подготовка на ЕЕДОП:

1. При подаване на оферта участникът декларира липсата на основанията за отстраняване и съответствие с критериите за подбор чрез представяне на единен европейски документ за обществени поръчки (ЕЕДОП). В него се предоставя съответната информация, изисквана от възложителя, и се посочват националните бази данни, в които се съдържат декларираните обстоятелства, или компетентните органи, които съгласно законодателството на държавата, в която кандидатът или участникът е установен, са длъжни да предоставят информация.

2. Когато участникът е посочил, че ще използва капацитета на трети лица за доказване на съответствието с критериите за подбор или че ще използва подизпълнители, за всяко от тези лица се представя отделен ЕЕДОП, който съдържа информацията по т. 1.

3. Участниците могат да използват ЕЕДОП, който вече е бил използван при предходна процедура за обществена поръчка, при условие че потвърдят, че съдържащата се в него информация все още е актуална. Участниците могат да използват възможността, когато е осигурен пряк и неограничен достъп по електронен път до вече изготвен и подписан електронно ЕЕДОП. 

В тези случаи към документите за подбор вместо ЕЕДОП се представя декларация, с която се потвърждава актуалността на данните и автентичността на подписите в публикувания ЕЕДОП, и се посочва адресът, на който е осигурен достъп до документа.

4. Лицата по чл. 54, ал. 2 и чл. 55, ал. 3 ЗОП са: 

4.1. лицата, които представляват участника; 

4.2. лицата, които са членове на управителни и надзорни органи на участника; 

4.3. други лица със статут, който им позволява да влияят пряко върху дейността на предприятието по начин, еквивалентен на този, валиден за представляващите го лица, членовете на управителните или надзорните органи.

5.Лицата по т. 4.1 и 4.2 са, както следва:

5.1. при събирателно дружество – лицата по чл. 84, ал. 1 и чл. 89, ал. 1 от Търговския закон;
5.2. при командитно дружество – неограничено отговорните съдружници по чл. 105 от Търговския закон;
5.3. при дружество с ограничена отговорност – лицата по чл. 141, ал. 1 и 2 от Търговския закон, а при еднолично дружество с ограничена отговорност – лицата по чл. 147, ал. 1 от Търговския закон;
5.4. при акционерно дружество – лицата по чл. 241, ал. 1, чл. 242, ал. 1 и чл. 244, ал. 1 от Търговския закон;
5.5. при командитно дружество с акции – лицата по чл. 256 във връзка с чл. 244, ал. 1 от Търговския закон;
5.6. при едноличен търговец – физическото лице – търговец;
5.7. при клон на чуждестранно лице – лицето, което управлява и представлява клона или има аналогични права съгласно законодателството на държавата, в която клонът е регистриран;
5.8. в случаите по т. 5.1 – 5.7 – и прокуристите, когато има такива; 
5.9. в останалите случаи, включително за чуждестранните лица – лицата, които представляват, управляват и контролират кандидата или участника съгласно законодателството на държавата, в която са установени.

6. В случаите т. 5.8, когато лицето има повече от един прокурист, декларацията се подава само от прокуриста, в чиято представителна власт е включена територията на Република България.

7. Когато изискванията по чл. 54, ал. 1, т. 1, 2 и 7 и чл. 55, ал. 1, т. 5 от ЗОП се отнасят за повече от едно лице, всички лица подписват един и същ ЕЕДОП. Когато е налице необходимост от защита на личните данни или при различие в обстоятелствата, свързани с личното състояние, информацията относно изискванията по чл. 54, ал. 1, т. 1, 2 и 7 и чл. 55, ал. 1, т. 5 от ЗОП се попълва в отделен ЕЕДОП за всяко лице или за някои от лицата. 

8. В случаите по т. 7, когато се подава повече от един ЕЕДОП, обстоятелствата, свързани с критериите за подбор, се съдържат само в ЕЕДОП, подписан от лице, което може самостоятелно да представлява съответния стопански субект.

9. Съгласно чл. 59, ал. 5 от ЗОП, възложителят е посочил критериите за подбор и документите за тяхното доказване в обявлението, с което се оповестява откриването на процедурата.

10. В ЕЕДОП се представят данни относно публичните регистри, в които се съдържа информация за декларираните обстоятелства или за компетентния орган, който съгласно законодателството на съответната държава е длъжен да предоставя информация за тези обстоятелства служебно на възложителя

11. Когато за участник е налице някое от основанията по чл. 54, ал. 1 ЗОП или посочените от възложителя основания по чл. 55, ал. 1 ЗОП и преди подаването на офертата той е предприел мерки за доказване на надеждност по чл. 56 от ЗОП, тези мерки се описват в ЕЕДОП.

12. Специфични национални основания за отстраняване:

12.1. На чл.101, ал.11 от ЗОП – свързани лица не могат да са самостоятелни участници в една и съща процедура и на основание чл. 107, т. 4 от ЗОП се отстраняват от участие в процедурата участници, които са свързани лица. 

12.2. За участие в обществени поръчки съгласно чл. 3, т.8 от Закон за икономическите и финансови отношения с дружества, регистрирани в юрисдикции с преференциален данъчен режим, контролираните от тях лица и техните действителни собственици – на дружествата, регистрирани в юрисдикции с преференциален данъчен режим и на контролираните от тях лица се забранява пряко или коствено участие в процедура по обществени поръчки по Закона за обществените поръчки и нормативните актове по прилагането му, независимо от характера и стойността на обществената поръчка, включително и чрез гражданско дружество/консорциум в което участва дружество, регистрирано в юрисдикция с преференциален данъчен режим.

Участниците декларират обстоятелствата относно наличието или липсата на специфичните национални основания по т.12.1 и 12.2 за отстраняване чрез попълване на ЕЕДОП част III, раздел Г „Други основания………“.
Важно:

Възложителят може да изисква от участниците по всяко време да представят всички или част от документите, чрез които се доказва информацията, посочена в ЕЕДОП, когато това е необходимо за законосъобразното провеждане на процедурата.

Преди сключването на договор за обществена поръчка, на рамково споразумение или възлагане на поръчка въз основа на рамково споразумение възложителят изисква от участника, определен за изпълнител, да предостави актуални документи, удостоверяващи липсата на основанията за отстраняване от процедурата, както и съответствието с поставените критерии за подбор. Документите се представят и за подизпълнителите и третите лица, ако има такива.
Документи удостоверяващи липсата на основанията за отстраняване от процедурата. 
1. за обстоятелствата по чл. 54, ал. 1, т. 1 от ЗОП – свидетелство за съдимост;

2. за обстоятелството по чл. 54, ал. 1, т. 3 от ЗОП – удостоверение от органите по приходите и удостоверение от общината по седалището на възложителя и на кандидата или участника;

3. за обстоятелството по чл. 54, ал. 1, т. 6 и по чл. 56, ал. 1, т. 4 от ЗОП – удостоверение от органите на Изпълнителна агенция „Главна инспекция по труда.

Когато участникът, избран за изпълнител, е чуждестранно лице, той представя съответният документ по т. 1, т. 2 и т. 3, издаден от компетентен орган, съгласно законодателството на държавата, в която участникът е установен.

В случаите, когато в съответната държава не се издават документи за посочените обстоятелства или когато документите не включват всички обстоятелства, участникът представя декларация, ако такава декларация има правно значение съгласно законодателството на съответната държава.

Когато декларацията няма правно значение, участникът представя официално заявление, направено пред компетентен орган в съответната държава.

Възложителят няма право да изисква представянето на посочените документи, когато обстоятелствата в тях са достъпни чрез публичен безплатен регистър или информацията или достъпът до нея се предоставя от компетентния орган на възложителя по служебен път.
Указание за подготовка на Документи за доказване на предприетите мерки за надеждност, когато е приложимо:
1. Участник, за когото са налице основания по чл. 54, ал. 1 и посочените от възложителя обстоятелства по чл. 55, ал. 1 от ЗОП, има право да представи доказателства, че 

е предприел мерки, които гарантират неговата надеждност, въпреки наличието на съответното основание за отстраняване. За тази цел участникът може да докаже, че: 

1.1. е погасил задълженията си по чл. 54, ал. 1, т. 3 от ЗОП, включително начислените лихви и/или глоби или че те са разсрочени, отсрочени или обезпечени;

1.2. е платил или е в процес на изплащане на дължимо обезщетение за всички вреди, настъпили в резултат от извършеното от него престъпление или нарушение;

1.3. е изяснил изчерпателно фактите и обстоятелствата, като активно е съдействал на компетентните органи, и е изпълнил конкретни предписания, технически, организационни и кадрови мерки, чрез които да се предотвратят нови престъпления или нарушения.

1.4. е платил изцяло дължимото вземане по чл. 128, чл. 228, ал. 3 или чл. 245 от Кодекса на труда.

Важно:

Възложителят преценява предприетите от участника мерки, като отчита тежестта и конкретните обстоятелства, свързани с престъплението или нарушението.

В случай че предприетите от участника мерки са достатъчни, за да се гарантира неговата надеждност, възложителят не го отстранява от процедурата.
Мотивите за приемане или отхвърляне на предприетите мерки и представените доказателства се посочват в решението за класиране или прекратяване на процедурата.

Участник, който с влязла в сила присъда или друг акт съгласно законодателството на държавата, в която е произнесена присъдата или е издаден актът, е лишен от правото да участва в процедури за обществени поръчки или концесии, няма право да използва предвидената в чл. 56, ал. 1 от ЗОП възможност за времето, определено с присъдата или акта.

Указание за подготовка на Заявление за участие - попълва се Образец № 8

Указание за подготовка на Декларация по чл. 102, ал. 1 от ЗОП - попълва се Образец № 9, когато е приложимо.
          
Указание за подготовка на Техническо предложение – попълва се Образец № 3 , съдържащо:

· документ за упълномощаване, когато лицето, което подава офертата, не е законният представител на участника – оригинал или нотариално заверено копие;

· предложение за изпълнение на поръчката в съответствие с техническите спецификации и изискванията на възложителя за обособената позиция и да е съобразено с критериите за възлагане;

· декларация за съгласие с клаузите на приложения проект на договор – попълва се Образец № 4;

· декларация за срока на валидност на офертата – попълва се Образец № 5;

Указание за подготовка на „Ценово предложение” - попълва се Образец № 6 – в оригинал, пописано и подпечатано на всяка страница от представляващия участника или упълномощено лице.


Извън плика с надпис „Предлагани ценови параметри„ не трябва да е посочена никаква информация относно цената;


Участници, които и по какъвто начин са включили някъде в офертата си извън плика „Предлагани ценови параметри“ елементи, свързани с предлаганата цена (или части от нея), ще бъдат отстранени от участие в процедурата.

ОБРАЗЕЦ № 1

ОПИС НА ПРЕДСТАВЕНИТЕ ДОКУМЕНТИ, КОИТО СЪДЪРЖА 

ОФЕРТАТА НА УЧАСТНИКА

в процедура по ЗОП с предмет:

„Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“
	№
	Съдържание
	Вид на документа
(оригинал или заверено копие)
	Брой страници на всеки документ

	1.
	Опис  на представените документи, съдържащи се в офертата, подписан от участника – попълва се Образец № 1;
	
	

	2.
	Заявление за участие– попълва се Образец № 8;
	
	

	3.
	ЕЕДОП – попълва се Образец № 2;
	
	


	4.
	Документи за доказване на предприетите мерки за надежност (когато е приложимо)
	
	

	5.
	Документ, от който да е видно правното основание за създаване на обединението (когато е приложимо) 
	
	

	6. 
	Декларацията по чл. 102, ал. 1 от ЗОП (когато е приложимо) – попълва се Образец № 9
	
	

	7.
	Техническо предложение - попълва се Образец № 3 , съдържащо:

· документ за упълномощаване, когато лицето, което подава офертата, не е законният представител на участника – оригинал или нотариално заверено копие;

· предложение за изпълнение на поръчката в съответствие с техническите спецификации и изискванията на възложителя за обособената позиция и да е съобразено с критериите за възлагане;

· декларация за съгласие с клаузите на приложения проект на договор - попълва се Образец № 4;

· декларация за срока на валидност на офертата - попълва се Образец № 5;

	
	

	8.
	ПЛИК  – “Предлагани ценови параметри”
	
	

	
	„Ценово предложение” – попълва се Образец № 6 
	
	


Дата.................




ПОДПИС И ПЕЧАТ:................................

                                                                                                                         ( Име и длъжност )

Образец №2
Стандартен образец за единния европейски документ за обществени поръчки (ЕЕДОП)

Част І: Информация за процедурата за възлагане на обществена поръчка и за възлагащия орган или възложителя
 При процедурите за възлагане на обществени поръчки, за които в Официален вестник на Европейския съюз се публикува покана за участие в състезателна процедура, информацията, изисквана съгласно част I, ще бъде извлечена автоматично, при условие че ЕЕДОП е създаден и попълнен чрез електронната система за ЕЕДОП
. Позоваване на съответното обявление
, публикувано в Официален вестник на Европейския съюз:
OВEС S брой[], дата [], стр.[], 
Номер на обявлението в ОВ S: [ ][ ][ ][ ]/S [ ][ ][ ]–[ ][ ][ ][ ][ ][ ][ ]

Когато поканата за участие в състезателна процедура не се публикува в Официален вестник на Европейския съюз, възлагащият орган или възложителят трябва да включи информация, която позволява процедурата за възлагане на обществена поръчка да бъде недвусмислено идентифицирана.
В случай, че не се изисква публикуването на обявление в Официален вестник на Европейския съюз, моля, посочете друга информация, която позволява процедурата за възлагане на обществена поръчка да бъде недвусмислено идентифицирана (напр. препратка към публикация на национално равнище):  [……]

Информация за процедурата за възлагане на обществена поръчка

Информацията, изисквана съгласно част I, ще бъде извлечена автоматично, при условие че ЕЕДОП е създаден и попълнен чрез посочената по-горе електронна система за ЕЕДОП. В противен случай тази информация трябва да бъде попълнена от икономическия оператор.
	Идентифициране на възложителя

	Отговор:

	Име: 
	[  Университет за национално и световно стопанство (УНСС) ]

	За коя обществена поръчки се отнася?
	Отговор:

	Название или кратко описание на поръчката
:
	[„Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“]

	Референтен номер на досието, определен от възлагащия орган или възложителя (ако е приложимо)
:
	[   ]


Останалата информация във всички раздели на ЕЕДОП следва да бъде попълнена от икономическия оператор
Част II: Информация за икономическия оператор

А: Информация за икономическия оператор

	Идентификация:
	Отговор:

	Име:
	[   ]

	Идентификационен номер по ДДС, ако е приложимо:
Ако не е приложимо, моля посочете друг национален идентификационен номер, ако е необходимо и приложимо
	[   ]
[   ]

	Пощенски адрес: 
	[……]

	Лице или лица за контакт
:
Телефон:
Ел. поща:
Интернет адрес (уеб адрес) (ако е приложимо):
	[……]
[……]
[……]
[……]

	Обща информация:
	Отговор:

	Икономическият оператор микро-, малко или средно предприятие ли е
?
	[] Да [] Не

	Само в случай че поръчката е запазена
: икономическият оператор защитено предприятие ли е или социално предприятие
, или ще осигури изпълнението на поръчката в контекста на програми за създаване на защитени работни места?
Ако „да“, какъв е съответният процент работници с увреждания или в неравностойно положение?
Ако се изисква, моля, посочете въпросните служители към коя категория или категории работници с увреждания или в неравностойно положение принадлежат.
	[] Да [] Не





[…]


[….]


	Ако е приложимо, посочете дали икономическият оператор е регистриран в официалния списък на одобрените икономически оператори или дали има еквивалентен сертификат (напр. съгласно национална квалификационна система (система за предварително класиране)?
	[] Да [] Не [] Не се прилага

	Ако „да“:

Моля, отговорете на въпросите в останалите части от този раздел, раздел Б и, когато е целесъобразно, раздел В от тази част, попълнете част V, когато е приложимо, и при всички случаи попълнете и подпишете част VI. 
а) Моля посочете наименованието на списъка или сертификата и съответния регистрационен или сертификационен номер, ако е приложимо:
б) Ако сертификатът за регистрацията или за сертифицирането е наличен в електронен формат, моля, посочете:

в) Моля, посочете препратки към документите, от които става ясно на какво се основава регистрацията или сертифицирането и, ако е приложимо, класификацията в официалния списък
:
г) Регистрацията или сертифицирането обхваща ли всички задължителни критерии за подбор?
Ако „не“:
В допълнение моля, попълнете липсващата информация в част ІV, раздели А, Б, В или Г според случая  САМО ако това се изисква съгласно съответното обявление или документацията за обществената поръчка:
д) Икономическият оператор може ли да представи удостоверение за плащането на социалноосигурителни вноски и данъци или информация, която ще позволи на възлагащия орган или възложителя да получи удостоверението чрез пряк безплатен достъп до национална база данни във всяка държава членка?
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете: 
	





a) [……]

б) (уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа):
[……][……][……][……]
в) [……]



г) [] Да [] Не







д) [] Да [] Не





(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа):
[……][……][……][……]

	Форма на участие:
	Отговор:

	Икономическият оператор участва ли в процедурата за възлагане на обществена поръчка заедно с други икономически оператори
?
	[] Да [] Не

	Ако „да“, моля, уверете се, че останалите участващи оператори представят отделен ЕЕДОП.

	Ако „да“:
а) моля, посочете ролята на икономическия оператор в групата (ръководител на групата, отговорник за конкретни задачи...):
б) моля, посочете другите икономически оператори, които участват заедно в процедурата за възлагане на обществена поръчка:
в) когато е приложимо, посочете името на участващата група:
	
а): [……]


б): [……]


в): [……]

	Обособени позиции
	Отговор:

	Когато е приложимо, означение на обособената/ите позиция/и, за които икономическият оператор желае да направи оферта:
	[   ]


Б: Информация за представителите на икономическия оператор

Ако е приложимо, моля, посочете името/ната и адреса/ите на лицето/ата, упълномощено/и да представляват икономическия оператор за целите на настоящата процедура за възлагане на обществена поръчка:

	Представителство, ако има такива:
	Отговор:

	Пълното име 
заедно с датата и мястото на раждане, ако е необходимо: 
	[……];
[……]

	Длъжност/Действащ в качеството си на:
	[……]

	Пощенски адрес:
	[……]

	Телефон:
	[……]

	Ел. поща:
	[……]

	Ако е необходимо, моля да предоставите подробна информация за представителството (форми, обхват, цел...):
	[……]


В: Информация относно използването на капацитета на други субекти

	Използване на чужд капацитет:
	Отговор:

	Икономическият оператор ще използва ли капацитета на други субекти, за да изпълни критериите за подбор, посочени в част IV, и критериите и правилата (ако има такива), посочени в част V по-долу? 
	[]Да []Не


Ако „да“, моля, представете отделно за всеки от съответните субекти надлежно попълнен и подписан от тях ЕЕДОП, в който се посочва информацията, изисквана съгласно раздели А и Б от настоящата част и от част III. 
Обръщаме Ви внимание, че следва да бъдат включени и техническите лица или органи, които не са свързани пряко с предприятието на икономическия оператор, и особено тези, които отговарят за контрола на качеството, а при обществените поръчки за строителство — тези, които предприемачът може да използва за извършване на строителството. 
Посочете информацията съгласно части IV и V за всеки от съответните субекти
, доколкото тя има отношение към специфичния капацитет, който икономическият оператор ще използва.

Г: Информация за подизпълнители, чийто капацитет икономическият оператор няма да използва
(разделът се попълва само ако тази информация се изисква изрично от възлагащия орган или възложителя)

	Възлагане на подизпълнители:
	Отговор:

	Икономическият оператор възнамерява ли да възложи на трети страни изпълнението на част от поръчката?
	[]Да []Не Ако да и доколкото е известно, моля, приложете списък на предлаганите подизпълнители: 

[……]


Ако възлагащият орган или възложителят изрично изисква тази информация в допълнение към информацията съгласно настоящия раздел, моля да предоставите информацията, изисквана съгласно раздели А и Б от настоящата част и част ІІІ за всяка (категория) съответни подизпълнители.
Част III: Основания за изключване

А: Основания, свързани с наказателни присъди

Член 57, параграф 1 от Директива 2014/24/ЕС съдържа следните основания за изключване:

1. Участие в престъпна организация
:
2. Корупция
:
3. Измама
:
4. Терористични престъпления или престъпления, които са свързани с терористични дейности
:
5. Изпиране на пари или финансиране на тероризъм

6. Детски труд и други форми на трафик на хора

	Основания, свързани с наказателни присъди съгласно националните разпоредби за прилагане на основанията, посочени в член 57, параграф 1 от Директивата:
	Отговор:

	Издадена ли е по отношение на икономическия оператор или на лице, което е член на неговия административен, управителен или надзорен орган или което има правомощия да го представлява, да взема решения или да упражнява контрол в рамките на тези органи, окончателна присъда във връзка с едно от изброените по-горе основания, която е произнесена най-много преди пет години, или съгласно която продължава да се прилага период на изключване, пряко определен в присъдата? 
	[] Да [] Не
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете: (уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа):
[……][……][……][……]


	Ако „да“, моля посочете
:
а) дата на присъдата, посочете за коя от точки 1 — 6 се отнася и основанието(ята) за нея; 
б) посочете лицето, което е осъдено [ ];
в) доколкото е пряко указано в присъдата:
	
a) дата:[   ], буква(и): [   ], причина(а):[   ] 


б) [……]
в) продължителността на срока на изключване [……] и съответната(ите) точка(и) [   ]
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете: (уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]


	В случай на присъда, икономическият оператор взел ли е мерки, с които да докаже своята надеждност въпреки наличието на съответните основания за изключване
 („реабилитиране по своя инициатива“)?
	[] Да [] Не 

	Ако „да“, моля опишете предприетите мерки
:
	[……]


Б: Основания, свързани с плащането на данъци или социалноосигурителни вноски 

	Плащане на данъци или социалноосигурителни вноски:
	Отговор:

	Икономическият оператор изпълнил ли е всички свои задължения, свързани с плащането на данъци или социалноосигурителни вноски, както в страната, в която той е установен, така и в държавата членка на възлагащия орган или възложителя, ако е различна от страната на установяване?
	[] Да [] Не

	

Ако „не“, моля посочете:
а) съответната страна или държава членка;
б) размера на съответната сума;
в) как е установено нарушението на задълженията:
1) чрез съдебно решение или административен акт:
· 
Решението или актът с окончателен и обвързващ характер ли е?
· Моля, посочете датата на присъдата или решението/акта.
· В случай на присъда — срокът на изключване, ако е определен пряко в присъдата:
2) по друг начин? Моля, уточнете:
г) Икономическият оператор изпълнил ли е задълженията си, като изплати или поеме обвързващ ангажимент да изплати дължимите данъци или социалноосигурителни вноски, включително, когато е приложимо, всички начислени лихви или глоби?
	Данъци
	Социалноосигурителни вноски

	
	
a) [……]
б) [……]
в1) [] Да [] Не
· [] Да [] Не
· [……]


· [……]



в2) [ …]


г) [] Да [] Не
Ако „да“, моля, опишете подробно: [……]
	
a) [……]б) [……]

в1) [] Да [] Не
· [] Да [] Не
· [……]


· [……]



в2) [ …]


г) [] Да [] Не
Ако „да“, моля, опишете подробно: [……]

	Ако съответните документи по отношение на плащането на данъци или социалноосигурителни вноски е на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): 

[……][……][……][……]


В: Основания, свързани с несъстоятелност, конфликти на интереси или професионално нарушение

Моля, имайте предвид, че за целите на настоящата процедура за възлагане на обществена поръчка някои от следните основания за изключване може да са формулирани по-точно в националното право, в обявлението или в документацията за поръчката. Така например в националното право може да е предвидено понятието „сериозно професионално нарушение“ да обхваща няколко различни форми на поведение. 

	Информация относно евентуална несъстоятелност, конфликт на интереси или професионално нарушение
	Отговор:

	Икономическият оператор нарушил ли е, доколкото му е известно, задълженията си в областта на екологичното, социалното или трудовото право
?
	[] Да [] Не

	
	Ако „да“, икономическият оператор взел ли е мерки, с които да докаже своята надеждност въпреки наличието на основанието за изключване („реабилитиране по своя инициатива“)?
[] Да [] Не

Ако да“, моля опишете предприетите мерки: [……]

	Икономическият оператор в една от следните ситуации ли е:
а) обявен в несъстоятелност, или 
б) предмет на производство по несъстоятелност или ликвидация, или
в) споразумение с кредиторите, или
г) всякаква аналогична ситуация, възникваща от сходна процедура съгласно националните законови и подзаконови актове
, или
д) неговите активи се администрират от ликвидатор или от съда, или
е) стопанската му дейност е прекратена?
Ако „да“:
· Моля представете подробности:
· Моля, посочете причините, поради които икономическият оператор ще бъде в състояние да изпълни поръчката, като се вземат предвид приложимите национални норми и мерки за продължаване на стопанската дейност при тези обстоятелства
?
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	[] Да [] Не













· [……]
· [……]





(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	Икономическият оператор извършил ли е тежко професионално нарушение
? 
Ако „да“, моля, опишете подробно:
	[] Да [] Не,

 [……]

	
	Ако „да“, икономическият оператор предприел ли е мерки за реабилитиране по своя инициатива? [] Да [] Не
Ако „да“, моля опишете предприетите мерки: [……]

	Икономическият оператор сключил ли е споразумения с други икономически оператори, насочени към нарушаване на конкуренцията?
Ако „да“, моля, опишете подробно:
	[] Да [] Не


[…]

	
	Ако „да“, икономическият оператор предприел ли е мерки за реабилитиране по своя инициатива? [] Да [] Не
Ако „да“, моля опишете предприетите мерки: [……]

	Икономическият оператор има ли информация за конфликт на интереси
, свързан с участието му в процедурата за възлагане на обществена поръчка?
Ако „да“, моля, опишете подробно:
	[] Да [] Не


[…]

	Икономическият оператор или свързано с него предприятие, предоставял ли е консултантски услуги на възлагащия орган или на възложителя или участвал ли е по друг начин в подготовката на процедурата за възлагане на обществена поръчка?
Ако „да“, моля, опишете подробно:
	[] Да [] Не



[…]

	Случвало ли се е в миналото договор за обществена поръчка, договор за поръчка с възложител или договор за концесия на икономическия оператор да е бил предсрочно прекратен или да са му били налагани обезщетения или други подобни санкции във връзка с такава поръчка в миналото?
Ако „да“, моля, опишете подробно:
	[] Да [] Не





[…]

	
	Ако „да“,  икономическият оператор предприел ли е мерки за реабилитиране по своя инициатива? [] Да [] Не 
Ако „да“, моля опишете предприетите мерки: [……]

	Може ли икономическият оператор да потвърди, че:
а) не е виновен за подаване на неверни данни при предоставянето на информацията, необходима за проверката за липса на основания за изключване или за изпълнението на критериите за подбор;
б) не е укрил такава информация;
в) може без забавяне да предостави придружаващите документи, изисквани от възлагащия орган или възложителя; и
г) не се е опитал да упражни непозволено влияние върху процеса на вземане на решения от възлагащия орган или възложителя, да получи поверителна информация, която може да му даде неоправдани предимства в процедурата за възлагане на обществена поръчка, или да предостави поради небрежност подвеждаща информация, която може да окаже съществено влияние върху решенията по отношение на изключването, подбора или възлагането?
	[] Да [] Не


Г: Други основания за изключване, които може да бъдат предвидени в националното законодателство на възлагащия орган или възложителя на държава членка

	Специфични национални основания за изключване
	Отговор:

	Прилагат ли се специфичните национални основания за изключване, които са посочени в съответното обявление или в документацията за обществената поръчка?
Ако документацията, изисквана в съответното обявление или в документацията за поръчката са достъпни по електронен път, моля, посочете:
	[…] [] Да [] Не


 

(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа):
[……][……][……][……]


	В случай че се прилага някое специфично национално основание за изключване, икономическият оператор предприел ли е мерки за реабилитиране по своя инициатива? 
Ако „да“, моля опишете предприетите мерки: 
	[] Да [] Не


[…]


Част IV: Критерии за подбор

Относно критериите за подбор (раздел( илираздели А—Г от настоящата част) икономическият оператор заявява, че
(: Общо указание за всички критерии за подбор

Икономическият оператор следва да попълни тази информация само ако възлагащият орган или възложителят е посочил в съответното обявление или в документацията за поръчката, посочена в обявлението, че икономическият оператор може да се ограничи до попълването й в раздел ( от част ІV, без да трябва да я попълва в друг раздел на част ІV:

	Спазване на всички изисквани критерии за подбор
	Отговор:

	Той отговаря на изискваните критерии за подбор:
	[] Да [] Не


А: Годност

Икономическият оператор следва да предостави информация само когато критериите за подбор са били изисквани от възлагащия орган или възложителя в обявлението или в документацията за поръчката, посочена в обявлението.
	Годност
	Отговор:

	1) Той е вписан в съответния професионален или търговски регистър в държавата членка, в която е установен
:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	[…]
 
(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	2) При поръчки за услуги:
Необходимо ли е специално разрешение или членство в определена организация, за да може икономическият оператор да изпълни съответната услуга в държавата на установяване? 

Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	
[] Да [] Не

Ако да, моля посочете какво и дали икономическият оператор го притежава: […] [] Да [] Не
 
(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]


Б: икономическо и финансово състояние

Икономическият оператор следва да предостави информация само когато критериите за подбор са били изисквани от възлагащия орган или възложителя в обявлението, или в документацията за поръчката, посочена в обявлението.

	Икономическо и финансово състояние
	Отговор:

	1а) Неговият („общ“) годишен оборот за броя финансови години, изисквани в съответното обявление или в документацията за поръчката, е както следва:
и/или 
1б) Неговият среден годишен оборот за броя години, изисквани в съответното обявление или в документацията за поръчката, е както следва
():
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	година: [……] оборот:[……][…]валута
година: [……] оборот:[……][…]валута година: [……] оборот:[……][…]валута

(брой години, среден оборот): [……],[……][…]валута

(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	2а) Неговият („конкретен“) годишен оборот в стопанската област, обхваната от поръчката и посочена в съответното обявление,  или в документацията за поръчката, за изисквания брой финансови години, е както следва:
и/или
2б) Неговият среден годишен оборот в областта и за броя години, изисквани в съответното обявление или документацията за поръчката, е както следва
:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	година: [……] оборот:[……][…]валута
година: [……] оборот:[……][…]валута
година: [……] оборот:[……][…]валута




(брой години, среден оборот): [……],[……][…]валута
(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документацията): [……][……][……][……]

	3) В случай че липсва информация относно оборота (общия или конкретния) за целия изискуем период, моля, посочете датата, на която икономическият оператор е учреден или е започнал дейността си:
	[……]

	4) Що се отнася до финансовите съотношения
, посочени в съответното обявление, или в документацията за обществената поръчка, икономическият оператор заявява, че реалната им стойност е, както следва:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	(посочване на изискваното съотношение — съотношение между х и у
 — и стойността):
[…], [……]


 (уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	5) Застрахователната сума по неговата застрахователна полица за риска „професионална отговорност“ възлиза на:
Ако съответната информация е на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	[……],[……][…]валута
(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	6) Що се отнася до другите икономически или финансови изисквания, ако има такива, които може да са посочени в съответното обявление или в документацията за обществената поръчка, икономическият оператор заявява, че:
Ако съответната документация, която може да е била посочена в съответното обявление или в документацията за обществената  поръчка, е достъпна по електронен път, моля, посочете:
	[…]



 
(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документацията): [……][……][……][……]


В: Технически и професионални способности

Икономическият оператор следва да предостави информация само когато критериите за подбор са били изисквани от възлагащия орган или възложителя в обявлението, или в документацията за поръчката, посочена в обявлението.

	Технически и професионални способности
	Отговор:

	1а) Само за обществените поръчки за строителство:
През референтния период
 икономическият оператор е извършил следните строителни дейности от конкретния вид: 
Ако съответните документи относно доброто изпълнение и резултат от най-важните строителни работи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	Брой години (този период е определен в обявлението или документацията за обществената поръчка):  [……]

Строителни работи:  [……]

(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	1б) Само за обществени поръчки за доставки и обществени поръчки за услуги:
През референтния период
 икономическият оператор е извършил следните основни доставки или е предоставил следните основни услуги от посочения вид: При изготвяне на списъка, моля, посочете сумите, датите и получателите, независимо дали са публични или частни субекти
:
	
Брой години (този период е определен в обявлението или документацията за обществената поръчка): [……]
Описание
Суми
Дати
Получатели


	2) Той може да използва следните технически лица или органи
, особено тези, отговарящи за контрола на качеството:
При обществените поръчки за строителство икономическият оператор ще може да използва технически лица или органи при извършване на строителството:
	[……]


[……]

	3) Той използва следните технически съоръжения и мерки за гарантиране на качество, а съоръженията за проучване и изследване са както следва: 
	[……]

	4) При изпълнение на поръчката той ще бъде в състояние да прилага следните системи за управление и за проследяване на веригата на доставка:
	[……]

	5) За комплексни стоки или услуги или, по изключение, за стоки или услуги, които са със специално предназначение:
Икономическият оператор ще позволи ли извършването на проверки
 на неговия производствен или технически капацитет и, когато е необходимо, на средствата за проучване и изследване, с които разполага, както и на мерките за контрол на качеството?
	


[] Да [] Не

	6) Следната образователна и професионална квалификация се притежава от:
а) доставчика на услуга или самия изпълнител, и/или (в зависимост от изискванията, посочени в обявлението, или в документацията за обществената поръчка)
б) неговия ръководен състав:
	

a) [……]



б) [……]

	7) При изпълнение на поръчката икономическият оператор ще може да приложи следните мерки за управление на околната среда:
	[……]

	8) Средната годишна численост на състава на икономическия оператор и броят на  ръководния персонал през последните три години са, както следва:
	Година, средна годишна численост на състава:
[……],[……],
[……],[……],
[……],[……],
Година, брой на ръководните кадри:
[……],[……],
[……],[……],
[……],[……]

	9) Следните инструменти, съоръжения или техническо оборудване ще бъдат на негово разположение за изпълнение на договора:
	[……]

	10) Икономическият оператор възнамерява евентуално да възложи на подизпълнител
 изпълнението на следната част (процентно изражение) от поръчката:
	[……]

	11) За обществени поръчки за доставки:
Икономическият оператор ще достави изискваните мостри, описания или снимки на продуктите, които не трябва да са придружени от сертификати за автентичност.
Ако е приложимо, икономическият оператор декларира, че ще осигури изискваните сертификати за автентичност.
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	
[…] [] Да [] Не



 [] Да[] Не 



(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	12) За обществени поръчки за доставки:
Икономическият оператор може ли да представи изискваните сертификати, изготвени от официално признати институции или агенции по контрол на качеството, доказващи съответствието на продуктите, които могат да бъдат ясно идентифицирани чрез позоваване на технически спецификации или стандарти, посочени в обявлението или в документацията за поръчката?
Ако „не“, моля, обяснете защо и посочете какви други доказателства могат да бъдат представени:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	
[] Да [] Не








[…]

(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]


Г: Стандарти за осигуряване на качеството и стандарти за екологично управление

Икономическият оператор следва да предостави информация само когато стандартите за осигуряване на качеството и/или стандартите за екологично управление са били изискани от възлагащия орган или възложителя в обявлението или в документацията за обществената поръчка, посочена в обявлението.
	Стандарти за осигуряване на качеството и стандарти за екологично управление
	Отговор:

	Икономическият оператор ще може ли да представи сертификати, изготвени от независими органи и доказващи, че икономическият оператор отговаря на стандартите за осигуряване на качеството, включително тези за достъпност за хора с увреждания.
Ако „не“, моля, обяснете защо и посочете какви други доказателства относно схемата за гарантиране на качеството могат да бъдат представени:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	[] Да [] Не




[……] [……]


(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]

	Икономическият оператор ще може ли да представи сертификати, изготвени от независими органи, доказващи, че икономическият оператор отговаря на задължителните стандарти или системи за екологично управление?
Ако „не“, моля, обяснете защо и посочете какви други доказателства относно стандартите или системите за екологично управление могат да бъдат представени:
Ако съответните документи са на разположение в електронен формат, моля, посочете:
	[] Да [] Не




[……] [……]


(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документа): [……][……][……][……]


Част V: Намаляване на броя на квалифицираните кандидати

Икономическият оператор следва да предостави информация само когато възлагащият орган или възложителят е посочил обективните и недискриминационни критерии или правила, които трябва да бъдат приложени с цел ограничаване броя на кандидатите, които ще бъдат поканени за представяне на оферти или за провеждане на диалог. Тази информация, която може да бъде съпроводена от изисквания относно видовете сертификати или форми на документални доказателства, ако има такива, които трябва да бъдат представени, се съдържа в съответното обявление или в документацията за обществената поръчка, посочена в обявлението.
Само при ограничени процедури, състезателни процедури с договаряне, процедури за състезателен диалог и партньорства за иновации:

Икономическият оператор декларира, че:

	Намаляване на броя
	Отговор:

	Той изпълнява целите и недискриминационните критерии или правила, които трябва да бъдат приложени, за да се ограничи броят на кандидатите по следния начин:
В случай, че се изискват  някои сертификати или други форми на документални доказателства, моля, посочете за всеки от тях, дали икономическият оператор разполага с изискваните документи:
Ако някои от тези сертификати или форми на документални доказателства са на разположение в електронен формат
, моля, посочете за всички от тях: 
	[……]


[…] [] Да [] Не



(уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документацията): [……][……][……][……]



Част VI: Заключителни положения

Долуподписаният декларира, че информацията, посочена в части II – V по-горе, е вярна и точна, и че е представена с ясното разбиране на последствията при представяне на неверни данни.

Долуподписаният официално декларира, че е в състояние при поискване и без забава да представи указаните сертификати и други форми на документални доказателства, освен в случаите, когато:

а) възлагащият орган или възложителят може да получи придружаващите документи чрез пряк достъп до съответната национална база данни във всяка държава членка, която е достъпна безплатно
; или

б) считано от 18 октомври 2018 г. най-късно
, възлагащият орган или възложителят вече притежава съответната документация.
Долуподписаният дава официално съгласие [посочете възлагащия орган или възложителя съгласно част I, раздел A] да получи достъп до документите, подкрепящи информацията, която е предоставена в [посочете съответната част, раздел/ точка/и] от настоящия Единен европейски документ за обществени поръчки за целите на [посочете процедурата за възлагане на обществена поръчка: (кратко описание, препратка към публикацията в Официален вестник на Европейския съюз, референтен номер)]. 

Дата, място и, когато се изисква или е необходимо, подпис(и):  [……]

     ОБРАЗЕЦ № 3
ТЕХНИЧЕСКО ПРЕДЛОЖЕНИЕ ЗА ИЗПЪЛНЕНИЕ НА ПОРЪЧКАТА

от .............................................................................................................................................................

(наименование на участника)

и подписано............................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................

(трите имена и ЕГН)

в качеството му на ..................................................................................................................................

(на длъжност)

с ЕИК/БУЛСТАТ/ЕГН/друга индивидуализация на участника или подизпълнителя (когато е приложимо):........................................................................................................................................;
УВАЖАЕМИ ДАМИ И ГОСПОДА,

1. След запознаване с всички документи и образци от документацията за участие в процедурата, получаването, на които потвърждаваме с настоящото, ние удостоверяваме и потвърждаваме, че представляваният от нас участник отговаря на изискванията и условията посочени в документацията за участие в процедура с предмет: „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“.
2. Декларираме, че сме получили посредством „Профила на купувача” документация за участие и сме запознати с указанията и условията за участие в обявената от Вас процедура. Съгласни сме с поставените от Вас условия и ги приемаме без възражения.
3. Декларираме, че ще изпълним дейностите по обществената поръчка в сроковете регламентирани от Възложителя в документацията за участие и Техническата спецификация.


4. За изпълнение предмета на поръчката прилагаме: 


4.1. документ за упълномощаване, когато лицето, което подава офертата, не е законният представител на участника – оригинал или нотариално заверено копие;

4.2. предложение за изпълнение на поръчката в съответствие с техническите спецификации и изискванията на възложителя, съобразено с критериите за възлагане – свободна редакция;

4.3. декларация за съгласие с клаузите на приложения проект на договор - попълва се Образец № 4;

4.4. декларация за срока на валидност на офертата - попълва се Образец № 5;
Дата: ..............................                                      ПОДПИС И ПЕЧАТ: ................................







       [име и фамилия]

                                                                                               [качество на представляващия участника]

ОБРАЗЕЦ № 4

 Д  Е  К  Л  А  Р  А  Ц  И  Я

ЗА СЪГЛАСИЕ С КЛАУЗИТЕ НА ПРИЛОЖЕНИЯ ПРОЕКТ НА ДОГОВОР

Долуподписаният /ата/: .......................................................................................................

                                                              (собствено, бащино, фамилно име)
с ЕГН: ............................., притежаващ/а л.к. № ............................., издадена на ........................., 

от ..............................., с постоянен адрес: гр.(с) ................................, община ............................,

област ................................., ул. ................................................., бл. .........., ет. ..........., ап. ..........,

в качеството си на ............................................................................................................................,

               (длъжност)

на участник .........................................................................................ЕИК..........................................

(наименование на участника)

в процедура от Закона за обществени поръчки (ЗОП) с предмет: „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“ 
Д Е К Л А Р И Р А М, ЧЕ:

Запознат/а съм с проекта на договора за възлагане на обществената поръчка, приемам го без възражения и ако участникът, когото представлявам, бъде определен за изпълнител, ще сключа договора изцяло в съответствие с проекта, приложен към документацията за участие, в законоустановения срок.

Известна ми е отговорността по чл. 313 от Наказателния кодекс за посочване на неверни данни.

Дата: ..............................                                                             Декларатор: ................................

                                                                                                                                                             /подпис и печат/
ОБРАЗЕЦ № 5

   Д  Е  К  Л  А  Р  А  Ц  И  Я

ЗА СРОК НА ВАЛИДНОСТ НА ОФЕРТАТА

Долуподписаният /ата/: .......................................................................................................

                                                              (собствено, бащино, фамилно име)
с ЕГН: ............................., притежаващ/а л.к. № ............................., издадена на ........................., 

от ..............................., с постоянен адрес: гр.(с) ................................, община ............................,

област ................................., ул. ................................................., бл. .........., ет. ..........., ап. ..........,

в качеството си на ............................................................................................................................,

               (длъжност)

на участник .........................................................................................ЕИК..........................................

(наименование на участника)

в процедура от Закона за обществени поръчки (ЗОП) с предмет: „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“ 
Д Е К Л А Р И Р А М, ЧЕ:

С подаване на настоящата оферта декларираме, че сме съгласни валидността на нашата оферта да бъде ................. (............................) месеца от крайния срок за получаване на оферти, посочен в обявлението за процедурата

Известна ми е отговорността по чл. 313 от Наказателния кодекс за посочване на неверни данни.

Дата: ..............................                                                              Декларатор: ................................

                                                                                                                                                             /подпис и печат/
ОБРАЗЕЦ № 6
ЦЕНОВО ПРЕДЛОЖЕНИЕ

от .........................................................................................................................................................

(наименование на участника)

и подписано от ...................................................................................................................................

(трите имена и ЕГН)

в качеството му на ............................................................................................................................

(на длъжност)

с ЕИК/БУЛСТАТ/ЕГН/друга индивидуализация на участника или под изпълнителя (когато е приложимо):........................................................................................................................................;
УВАЖАЕМИ ДАМИ И ГОСПОДА,

1. С настоящото, Ви представяме нашата ценова оферта за участие в обявената от Вас обществена поръчка с предмет: „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“;.

1.1. Предлагаме да поемем, изпълним и завършим тази обществена поръчка, съобразно условията на документацията за участие, както следва:

	№
	Автор
	Заглавие
	Издателство
	Година на издаване
	Страници
	ISBN/ISNN
	Единична цена без ДДС

	1. 
	Aaron Wildavsky
	The Art and Craft of Policy Analysis
	Springer international publishing house AG
	2017
	508
	ISBN-13:  978-3319586182

ISBN-10:  3319586181
	

	2. 
	Adam Lockyer
	Foreign Intervention, Warfare and Civil Wars
	Routledge
	2017
	238
	9781138084575


	

	3. 
	Agnia Grigas
	The New Geopolitics of Natural Gas

	Harvard University Press
	2017
	395
	ISBN: 9780674971837
	

	4. 
	Alan C. Shapiro
	Multinational Financial Management, 10th Edition
	Wiley
	2013
	736
	978-11185723
	

	5. 
	Alberto Clo
	Oil Economics and Policy
	Springer
	2000
	258
	ISBN-13:  978-0792379065

ISBN-10:  0792379063
	

	6. 
	Alejandro Cremades and Barbara Corcoran
	The Art of Startup Fundraising: Pitching Investors, Negotiating the Deal, and Everything Else Entrepreneurs Need to Know
	Wiley

линк
	April 11, 2016
	224 pages
	ISBN-10: 1119191831

ISBN-13: 978-1119191834
	

	7. 
	Alexander D., Britton A, Jorissen A, Hoogendoorn M and Carien van Mourik
	International Financial Reporting and Analysis (7th ed.)
	Cengage Learning EMEA
	2017
	
	978-1473725454
	

	8. 
	Andreas Bluemke
	How to Invest in Structured Products: A Guide for Investors and Asset Managers Hardcover – September 15, 2009
	John Wiley & Sons

(Wiley Finance)
	2009
	374
	ISBN: 978-0-470-74679-0
	

	9. 
	Andreas Krimpmann
	Principles of Group Accounting under IFRS
	John Wiley & Sons
	2015
	856
	978-1-118-75141-1
	

	10. 
	Andrew Farmer
	Managing Environmental Pollution
	Routledge
	2002
	281
	978-0415145152

Или

0415145155
	

	11. 
	Andrew Romans
	THE ENTREPRENEURIAL BIBLE TO VENTURE CAPITAL: Inside Secrets from the Leaders in the Startup Game
	McGraw-Hill Education

линк
	August 15, 2013
	256
	ISBN-10: 0071830359

ISBN-13: 978-0071830355
	

	12. 
	Andricopoulos, P., Gregoriou, Gr., Kallinterakis, V.,
	Handbook of Frontier Markets: The African, European and Asian Evidence
	Academic Press
	2016
	304
	0128037768/ 978-0128037768
	

	13. 
	Anthony Saunders, Marcia Millon Cornett
	Financial Institutions Management: A Risk Management Approach, 7th Edition
	McGraw-Hill/Irwin
	2010
	884
	0073530751;

978-0073530758
	

	14. 
	Arabinda Acharya
	Targeting Terrorist Financing: International Cooperation and New Regimes (Contemporary Terrorism Studies)
	Routledge
	2012
	256
	ISBN-10: 0415691605

ISBN-13: 978-0415691604
	

	15. 
	Ashok Ram Basawapatna,
Kyu Han Koh, Alexander Repenning


	Using scalable game design to teach computer science from middle school to graduate school
	Bilkent, Ankara, Turkey — June 26 - 30, 2010

ACM New York, NY, USA ©2010
	2010
	228
	ISBN: 978-1-60558-820-9
	

	16. 
	ASME Innovative Technologies Institute LLC
	All Hazards Risk and Resilience: Prioritizing Critical Infrastructures Using the RAMCAP Plus Approach 1st Edition
	American Society of Mechanical Engineers
	2009
	160
	0791802876; 978-0791802878
	

	17. 
	Aswath Damodaran
	Investment Valuation: Tools and Techniques for Determining the Value of any Asset
	Wiley Finance
	2012
	992
	978-1118130735
	

	18. 
	B. J. Elliott
	Financial accounting and reporting (18th ed.)
	Pearson
	2017
	888
	978-1292162409
	

	19. 
	Barro, Robert; Angus Chu; Guido Cozzi
	Intermediate Macroeconomics
	Cengage Learning
	2017
	
	978-1473725096
	

	20. 
	Barry Elliott, Jamie Elliott
	Financial Accounting and Reporting, 18th Edition
	Pearson Education Limited
	2017
	904
	978-1-292-16240-9
	

	21. 
	Barry Maude
	International Business Negotiation: Principles and Practice
	Palgrave
	2014
	316
	9781137270511
	

	22. 
	Baruch Lev, Feng Gu
	The End of Accounting and the Path Forward for Investors and Managers
	John Wiley & Sons
	2016
	288
	978-1-119-19109-4
	

	23. 
	Baumol, W.,
	The Free-Market Innovation Machine: Analyzing the Growth Miracle of Capitalism
	Princeton University Press
	2002
	336
	0691096155/ 978-0691096155
	

	24. 
	Baumol, W., Ferranti, D., Malach, M.,et.al.
	The Cost Disease: Why Computers Get Cheaper and Health Care Doesn't
	Yale University Press
	2013
	272
	0300198159/978-0300198157
	

	25. 
	Baumol, William; Alan Blinder
	Microeconomics: Principles and Policy, 13th edition
	Cengage Learning
	2015
	544
	978-1305280618
	

	26. 
	Ben Bernanke
	The Courage to Act: A Memoir of a Crisis and Its Aftermath
	Norton
	Октомври 2015
	624
	ISBN-10: 039324721X

ISBN-13: 978-0393247213
	

	27. 
	Benedetto Manganelli
	Real Estate Investing: Market Analysis, Valuation Techniques, and Risk Management


	Springer; 2015 edition
	2014
	210
	ISBN-13: 978-3319063966
	

	28. 
	Benjamin Grahan, David Dodd
	Security Analysis: Sixth Edition, Foreword by Warren Buffett
	McGraw-Hill Education
	2008
	700
	978-0-071-59253-6
	

	29. 
	Betty Biringer (Author), Eric Vugrin  (Author), Drake Warren
	Critical Infrastructure System Security and Resiliency 1st Edition
	CRC Press
	2013
	229
	1466557508;

978-1466557505
	

	30. 
	Brandon Turner
	The Book on Rental Property Investing: How to Create Wealth and Passive Income Through Intelligent Buy & Hold Real Estate Investing!


	BiggerPockets; 1 edition
	2015
	362
	ISBN-13: 978-0990711797


	

	31. 
	Brian Everitt;

Anders Skrondal
	The Cambridge Dictionary of Statistics

	Cambridge
	2010 (fourth edition)
	468
	ISBN-13: 978-0521766999
	

	32. 
	Bruce Hoffman
	Inside Terrorism (Columbia Studies in Terrorism and Irregular Warfare) third edition Edition
	Columbia University Press; third edition edition
	2017
	528 pages
	ISBN-10: 0231174772

ISBN-13: 978-0231174770


	

	33. 
	BruceMackenzieandAllanLombard
	Applying IFRS for SMEs 1st Edition
	Wiley
	2010
	500
	ISBN-13:  978-0470603376

ISBN-10:  0470603372
	

	34. 
	Burda, Michael; Charles Wyplosz
	Macroeconomics: A European Text, 7th edition
	Oxford University Press
	2017
	573
	978-0198737513
	

	35. 
	Byron Reeves,  J. Leighton Read
	Total Engagement: Using Games and Virtual Worlds to Change the Way People Work and Businesses Compete
	Harvard Business  Press
	1992
	288
	ISBN 978-1-4221-4657-6
	

	36. 
	C. R. Reddy
	Business communication
	I K International Publishing House Pvt. Ltd
	2017
	286
	9789384588632
	

	37. 
	Carlo Maria Gallimberti, Antonio Marra, Annalisa Prencipe
	Consolidation. Preparing and Understanding Consolidated Financial Statements under IFRS
	McGraw Hill
	2013
	368
	978-0-077-16096-8
	

	38. 
	CarolineAggestam-PontoppidanandIsabelleAndernack
	Interpretation and Application of IPSAS (WileyRegulatoryReporting) 1st Edition
	Viley
	2016
	
	ISBN-13:  978-1119010296, ISBN-10:  1119010292
	

	39. 
	Charles Clover
	Black Wind, White Snow: The Rise of Russia’s New Nationalism
	Yale University Press
	2016
	384
	ISBN-10: 0300120702

ISBN-13: 978-0300120707
	

	40. 
	Charles F. Floyd and Marcus T. Allen

	Real Estate Principles


	DF Institute; 11th edition
	2015
	
	ISBN-13: 978-1475421736


	

	41. 
	Charles Long
	Finance for Real Estate Development


	Urban Land Institute
	2011
	216
	ISBN-13: 978-0874201574


	

	42. 
	Chenery, H., Syrquin, M., Taylor, L., Westphal, L.
	Economic Structure and Performance
	Academic Press
	2014
	584
	012680060X/ 978-0126800609
	

	43. 
	Christian Breede
	The Idea of Failed States
	Routledge
	2017
	200
	9781138716391
	

	44. 
	Christos Gortsos, Platon Monokroussos
	Non-Performing Loans and Resolving Private Sector Insolvency: Experiences from the EU Periphery and the Case of Greece (Palgrave Macmillan Studies in Banking and Financial Institutions) 1st ed. 2017 Edition
	Palgrave Macmillan Studies in Banking and Financial Institutions
	Юли 2017


	438
	ISBN-10: 331950312X

ISBN-13: 978-3319503127
	

	45. 
	Claudia Zeisberger, Michael Prahl, Bowen White

	Mastering Private Equity Set
	John Wiley & Sons
	2017
	250
	978-1-119-32803-2
	

	46. 
	Colin P. Clarke Ph.D.
	Terrorism, Inc.: The Financing of Terrorism, Insurgency, and Irregular Warfare (Praeger Security International)
	Praeger
	2015
	289
	ISBN-13: 978-1440831034

ISBN-10: 1440831033


	

	47. 
	Commonwеalth Secretariat
	Combating Money Laundering and Terrorist Financing: A Model of Best Practice for the Financial Sector, the Professions and Other Designated Businesses (Second Edition) (Economic Paper)
	Commonwealth Secretariat
	2006
	204
	ISBN-10: 0850928427

ISBN-13: 978-0850928426
	

	48. 
	Cuadrado-Roura, J., Rubacalba-Bermejo, L., Bryson, J.,
	Trading Services in the Global Economy
	Edward Elgar Pub
	2002
	192
	1840646101/ 978-1840646108
	

	49. 
	Cyril Demaria
	Introduction to Private Equity: Venture, Growth, LBO and Turn-around Capital
	John Wiley & Sons
	2013
	408
	978-1118571927
	

	50. 
	D’Aveni R.
	Hypercompetition: Managing the Dynamics of Strategic Maneuvering
	Free Press
	1994
	448
	0029069386/ 978-0029069387
	

	51. 
	Damodar Gujarati and Dawn Porter
	Basic Econometrics – 5th edition
	McGraw-Hill/Irwin
	2009
	910
	978-0-07-337577-9
	

	52. 
	Daniel Chow, Thomas Schoenbaum
	International Business Transactions
	Aspen Publishers
	2010
	864
	ISBN-13: 978-0735570658

ISBN-10:0735570655
	

	53. 
	Daniel Pisoiu
	Theories of Terrorism
	Routledge
	2017
	200
	9780415826082
	

	54. 
	Daniel Valerro
	Fundamentals of Air Pollution  (Fifth Edition)
	Academic Press
	2014
	996
	978-0124017337 или

0124017339
	

	55. 
	Daniel Villar
	World Investment and Political Risk
	MIGA
	2011
	112
	ISBN-13:  978-0821388501

ISBN-10:  0821388509
	

	56. 
	Dave Chaffey,

Fiona Ellis-Chadwick
	Digital Marketing:Strategy, Implementation and Practice
	Pearson
	2016
	728
	ISBN-10:1292077611

ISBN-13:978-1292077611
	

	57. 
	David Blake
	Pension Economics
	John Wiley & Sons
	2006
	272
	978-0-470-05844-2
	

	58. 
	David Blake
	Pension Finance
	John Wiley & Sons
	2006
	484
	978-0-470-05843-5
	

	59. 
	David C. Thomas Mark F. Peterson
	Cross-Cultural Management: Essential Concepts

4th Edition
	SAGE Publications, Inc; 4 edition (February 8, 2017)
	2017
	336 стр.
	· ISBN-10: 1506340709


	· 

	60. 
	David M. Geltner, Norman G. Miller, Jim Clayton ,Piet Eichholtz
	Commercial Real Estate Analysis and Investments


	Oncourse Learning; 2 edition
	2006
	880
	ISBN-13: 978-0324305487


	

	61. 
	David McGuire

	Human Resource Development 2nd Edition


	SAGE
	2014
	65
	ISBN – 978-1-4462-5661-9
	

	62. 
	David Pilger
	Leveraged Buyouts: A Practical Introductory Guide to LBOs
	Harriman House
	2012
	168
	978-0857190956
	

	63. 
	Dimitar Bechev
	Rival Power: Russia in Southeast Europe


	Yale Publishing Press
	2017
	300
	ISBN: 9780300219135
	

	64. 
	Dirk Leuffen,
Berthold Rittberger, Frank Schimmelfennig
	Differentiated Integration: Explaining Variation in the European Union
	Palgrave MacMillan
	2012
	304
	978-0230246447


	

	65. 
	Donald E. Kieso, Jerry J. Weygandt, Terry D. Warfield
	Intermediate Accounting: IFRS Edition, 3e
	John Wiley & Sons
	2017
	1581
	978-1-119-37293-6
	

	66. 
	Donald J. Scott
	Project Management: A Quick Start Beginner's Guide For The Serious Project Manager To Managing Any Project Easily
	Create Space Independent Publishing Platform
	2016
	138
	9781533582331
	

	67. 
	Donald R. Kelley
	Russian Politics and Presidential Power: Transformational Leadership from Gorbachev to Putin


	SAGE Publications, CQ Press
	2017
	297
	ISBN: 978-0872894044
	

	68. 
	Dorothy Berger   Lance Berger

	The Talent Management Handbook, Third Edition: Creating a Sustainable Competitive Advantage by Selecting, Developing, and Promoting the Best People 3rd Edition


	McGraw-Hill
	2017
	552
	ISBN-13: 978-1259863554

ISBN-10: 1259863557


	

	69. 
	Doug McKenzie-Mohr, Nancy R. Lee, Philip Kotler, P. Wesley Schultz
	Social Marketing to Protect the Environment
	SAGE Publications, Inc.
	2012
	237
	9781412991292
	

	70. 
	Douw G. Steyn

Peter J. H. Builtjes

Renske M. A. Timmermans
	Air Pollution Modeling and its Application XXII
	Springer
	2014
	770
	9400760965  или

978-9400760967
	

	71. 
	Drury, C.
	Management and Cost Accounting (9th ed.)
	CENGAGE Learning
	2015
	816
	978-1-4080-9393-1
	

	72. 
	Edited by Peter J. Neumann, Theodore G. Ganiats, Louise B. Russell, Gillian D. Sanders, and Edited by Joanna E. Siegel
	Cost-Effectiveness in Health and Medicine – 2nd edition
	Oxford University Press
	2016
	536
	9780190492939
	

	73. 
	Edited by Rebecca Henderson, Ranjay Gulati, and Michael Tushman
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	Сбор на единични цени
	


2. В предлаганата от нас цена също така сме включили и всички разходи, необходими за качественото и точно изпълнение на дейностите от обхвата на обществената поръчка.
3. Задължаваме се, ако нашата оферта бъде приета и сме определени за изпълнители, да извършим дейностите съгласно сроковете и условията, залегнали в договора. Декларираме, че сме съгласни заплащането да става съгласно клаузите залегнали в (проекто) договора, като всички наши действия подлежат на проверка и съгласуване от страна на Възложителя.
Предложените цени са определени при пълно съответствие с условията от документацията и техническата спецификация по процедурата.

Дата: ..............................                                      ПОДПИС И ПЕЧАТ: ................................







       [име и фамилия]

                                                                                               [качество на представляващия участника]
ОБРАЗЕЦ № 7
                                                                                                                     Рег. №…………2018г.
ВЪЗЛОЖИТЕЛ: Университет за национално и световно стопанство

ИЗПЪЛНИТЕЛ: ……………………………….

 Проект на Д О Г О В О Р
№ …..…….. /2018г.

Днес, ........................ 2018 г., в гр. София, между:
Университет ЗА НАЦИОНАЛНО И СВЕТОВНО СТОПАНСТВО, с адрес: гр. София 1700, Студентски град “Христо Ботев”, ул. “Осми декември”, ЕИК: 000670602, ИН по ДДС: BG000670602, представляван от Николай Бакърджиев - Помощник-Ректор и Светослава Филчева - Иванова - Директор на Дирекция „Финанси“,  наричан по-долу Възложител от една страна и

………………………………………………., със седалище и адрес на управление: ………………………………………….. ЕИК: 831045656, ИН по ДДС: BG 831045656, представлявано от ……………………………………….., в качеството на ……………..,  наричано по-долу ИЗПЪЛНИТЕЛ, от друга страна,

след проведена процедура публично състезание по ЗОП за възлагане на обществена поръчка с предмет “Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05M2OP001-2.009 „Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза1““, Решение на РС № …………………………., Решение № ………………… на Възложителя за определяне на изпълнител и чл. 183 от ЗОП, се сключи настоящият договор за следното: 
І. ПРЕДМЕТ НА ДОГОВОРА
Чл. 1. Възложителят възлага, а Изпълнителят приема срещу възнаграждение да извърши доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература, съгласно ценово предложение на Изпълнителя с посочени единични цени /Приложение № 1/ и техническо предложение на Изпълнителя /Приложение № 2/, същите неразделна част от настоящия договор.

ІІ. ЦЕНА И НАЧИН НА ПЛАЩАНЕ
Чл. 2.  Възложителят заплаща на Изпълнителя обща цена в размер на …………………… лв. /………………………………………../ без ДДС в съответствие с ценовото предложение на Изпълнителя /приложение №1/, неразделна част от договора.
Чл. 3. В цената по чл. 2 от договора са включени всички разходи по доставката на литературата на адреса на УНСС,  в съответствие с ценовото предложение на Изпълнителя /Приложение № 1/.

Чл. 4. (1) Плащането на общата цена по чл. 2 ще се извърши от Възложителя по банков път, по банковата сметка на Изпълнителя - IBAN:
BG………………………………, BIC: ……………………., Банка:……………………., в срок до 30 /тридесет/ дни след  представяне на фактура – оригинал от Изпълнителя, в описателната част на която задължително се включва и следния текст: „Разходът е по проект по процедура BG05M2OP001-2.009 „Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза1“ и подписан приемо-предавателен протокол от страните за предадената и доставена литература.

(2) Фактурата издадена от ИЗПЪЛНИТЕЛЯ по ал.1 трябва да съдържа информация за  доставката – наименование, брой, единична цена, обща стойност. Ако посочената информация не се съдържа във фактурата, към нея се прилага опис, съдържащ тази информация. 
ІІІ. СРОК И МЯСТО НА ИЗПЪЛНЕНИЕ 
Чл. 5. Настоящият договор влиза в сила от датата на подписването му.
Чл. 6. Литературата, предмет на този договор  се доставя до 20 работни дни  от сключване на договора, на адреса на Възложителя: гр. София, п.к.1700, Студентски град „Христо Ботев“, ул. „Осми декември“, кабинет 1007 в опаковка, предпазваща от неблагоприятни външни влияния и придружена с подписани от ИЗПЪЛНИТЕЛЯ  приемо-предавателни протоколи в два екземпляра, по един за всяка от страните.

Чл. 7. Страните са длъжни да осигурят упълномощени лица, които при получаване на литературата да подпишат приемателно-предавателен протокол за извършената доставка. 

ІV.  ПРАВА И ЗАДЪЛЖЕНИЯ НА ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ
Чл. 8. Възложителят има право:

1. да получи доставката на литературата в срока и при условията на настоящия договор; 

2. да получава при поискване информация за всички обстоятелства, свързани с  изпълнението на този договор;

3. да осъществява контрол по изпълнението на договора относно количествата на доставката, уговорения срок за извършването на доставката и другите условия на договора във всеки момент от изпълнението. 

Чл. 9. Възложителят се задължава:

1. да плати уговорената цена съгласно чл. 2 от настоящия договор;

2. да уведомява писмено Изпълнителя за липси, недостатъци или закъснение при доставката.

V. ПРАВА И ЗАДЪЛЖЕНИЯ НА ИЗПЪЛНИТЕЛЯ
Чл. 10. Изпълнителят има право да получи уговореното възнаграждение, при спазване на сроковете и условията на настоящия договор.

Чл. 11. Изпълнителят се задължава:

1. да достави на Възложителя литературата посочена в Техническото предложение за изпълнение.

2. да осъществи доставката на посочения в чл. 6 от договора адрес, спазвайки срока, бройките и качеството на литературата;

3. да подава своевременно информация за спрени и/или липсващи заглавия. 
   Чл. 12. (1) ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ сключва договори за подизпълнение с лицата, които е посочил предварително в офертата си и е представил доказателства за поетите от тях задължения. 

(2) ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ се задължава в срок от 3 /три/ дни от сключването на договор за подизпълнение или на допълнително споразумение за замяна на подизпълнител, да изпрати копие на договора или споразумението на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, заедно с доказателства за изпълнение на условията по критериите за подбор или съответно на условията по ал.3, чл.13 от този договор. 

Чл. 13. (1) Независимо от ползването на подизпълнители, отговорността за изпълнение на договора е на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ. 

(2) След сключване на договора и най-късно преди започване на изпълнението му, ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ уведомява ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ за името, данните за контакт и представителите на подизпълнителите, посочени в офертата. ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ уведомява ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ и за всякакви промени в предоставената информация в хода на изпълнението на договора.
(3) Замяна или включване на подизпълнител по време на изпълнение на договор за обществена поръчка се допуска по изключение, когато възникне необходимост, ако са изпълнени едновременно следните условия:

1. за новия подизпълнител не са налице основанията за отстраняване в процедурата;

2. новият подизпълнител отговаря на критериите за подбор, на които е отговарял предишния подизпълнител, включително по отношение на дела и вида на дейностите, които ще изпълнява, коригирани съобразно изпълнените до момента дейности.

(4) При замяна или включване на подизпълнител ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ представя на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ всички документи, които доказват изпълнението на условията по ал.3. 
(5) Приемането на работи от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, за които е сключен договор за подизпълнение се извършва в присъствието на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ и подизпълнителя.    
VІ. ГАРАНЦИЯ ЗА ИЗПЪЛНЕНИЕ

Чл. 14. (1) ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ предоставя в полза на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ гаранция за изпълнението на договора.
(2) Гаранцията, обезпечаваща изпълнението на договора е в размер на 5% от стойността, посочена в чл. 2 от този договор, без ДДС. Гаранцията се предоставя под формата на парична сума, внесена по банковата сметка на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, банкова гаранция или застраховка, която обезпечава изпълнението чрез покритие на отговорността на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ.

(3) Гаранцията по ал.2 предоставена под формата на парична сума или банкова гаранция може да се предоставят от името на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ за сметка на трето лице – гарант.
(4) ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ избира сам формата на гаранцията за изпълнение.  Разходите по обслужване на гаранцията са за сметка на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ.

Чл.15. (1) Документа за внесена гаранция се представят при подписване на настоящия договор, като гаранцията обезпечаваща изпълнението се задържа за срока на изпълнение на възложеното по договора.
(2) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ не дължи лихва върху сумите, представени като гаранция за периода, през който средствата законно са престояли у него.

(3) В случай, че ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ избере да предостави банкова гаранция, то тя трябва да бъде безусловна, неотменима и изискуема при първо писмено поискване, в което ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ заявява, че ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ не е изпълнил задълженията си по този договор. 
(4) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ освобождава гаранцията за изпълнение или остатъка от нея след писмено искане от ИЗПЪЛНИТЕЛЯ, в срок до 30 дни след приключване изпълнението на договора.
(5) В случай, че гаранцията за изпълнение е под формата на банкова гаранция, освобождаването й се извършва чрез предаване оригинала на документа за учредяването й, а в случай, че е под формата на парична сума – чрез превеждане по банкова сметка на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ.

(6) При пълно неизпълнение на задълженията от страна на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ, ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да получи като неустойка гаранцията по чл. 14, ал.2.

 Чл. 16. (1) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да усвоява дължими суми за неустойки, от гаранцията за добро изпълнение.  

(2) Гаранцията за изпълнение не се освобождава от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, ако в процеса на изпълнение на договора е възникнал спор между страните, относно неизпълнение на задълженията на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ и въпросът е отнесен за решаване пред съд. При решаване на спора  в полза на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ, той може да престъпи към усвояване на гаранцията за изпълнение.

Чл. 17. (1) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да се удовлетвори от гаранцията, независимо от формата, под която е представена, при неточно изпълнение на задължения по договора от страна на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ, в това число:

- при забава изпълнението на задълженията на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ;

- ако ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ не отстрани в договорения срок недостатъци на доставката. 

 (2) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да усвои такава част от гаранцията, която покрива отговорността на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ за неизпълнението.

(3) При едностранно прекратяване на договора от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ поради виновно неизпълнение на задължения на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ по договора сумата от гаранцията се усвоява изцяло като обезщетение за прекратяване на договора.


(4) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да усвоява дължимите суми за неустойки и обезщетения във връзка с неизпълнение на договора от гаранцията за добро изпълнение.  


(5) В случай, че неизпълнението на задълженията по договора от страна на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ по стойност превишава размера на гаранцията, ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да търси обезщетение по общия ред. 

VII. РЕКЛАМАЦИИ
Чл. 18. (1) При рекламации направени от ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ за липси или некачествена доставка, констатирани след подписване от страните по договора  на приемо-предавателен протокол по чл. 6,  срокът за реакция на Изпълнителя е до седем дни след получаване на рекламацията, а срокът за възстановяване и замяна е до тридесет дни след получаване на рекламацията.
(2) В случай, че Изпълнителят не достави липсващия или повредения брой, той е задължен да възстанови на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ в срок до 5 /пет/ работни дни сума равна на стойността му.
(3) ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право на рекламация по ал. 1 в срок до 30 работни дни, считано от подписване на приемо-предавателния протокол по чл. 6 от договора.

VIII. НЕУСТОЙКИ
Чл. 19. (1) При забава на плащане ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ дължи неустойка на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ в размер на 1 % от стойността на забавеното плащане за всеки просрочен ден, но не повече от 10 %.

(2) При забавено изпълнение на задълженията по договора от страна на ИЗПЪЛНИТЕЛЯ същият заплаща на ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ неустойка в размер на 1 % от сумата по чл. 2 за всеки просрочен ден, но не повече от 10 %.

(3) При забавено изпълнение повече от 10 (десет) дни  ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ има право да прекрати едностранно договора без да дава срок за изпълнение, като освен неустойката за забава има право да претендира и неустойка за неизпълнение в размер на 20 %  от цената на договора.

IХ.  НЕПРЕОДОЛИМА СИЛА

Чл. 20. (1) Никоя от страните по този договор не отговаря за неизпълнение, причинено от непреодолима сила. За целите на този договор, „непреодолима сила“ има значението на това понятие по смисъла на чл.306, ал.2 от Търговския закон.

         (2) Не може да се позовава на непреодолима сила страна, която е била в забава към момента на настъпване на обстоятелството, съставляващо непреодолима сила.

         (3) Страната, която не може да изпълни задължението си поради непреодолима сила, е длъжна да предприеме всички действия с грижата на добър стопанин, за да намали до минимум понесените вреди и загуби, както и да уведоми писмено другата страна в срок до три дни от настъпването на непреодолимата сила, като посочи в какво се състои непреодолимата сила и възможните последици от нея за изпълнението на договора. При неуведомяване се дължи обезщетение за настъпилите от това вреди.

         (4) Докато трае непреодолимата сила, изпълнението на задълженията на свързаните с тях насрещни задължения се спира. Засегнатата страна е длъжна, след съгласуване с насрещната страна, да продължи да изпълнява тази част от задълженията си, които не са възпрепятствани от непреодолимата сила.

         (5) Не може да се позовава на непреодолима сила страна: 

1. която е била в забава или друго неизпълнение преди настъпването на непреодолима сила;

2. която не е информирала другата страна за настъпването на непреодолима сила; или

3. чиято небрежност или умишлени действия или бездействия са довели до невъзможност за изпълнение на договора.

         (6) Липсата на парични средства не представлява непреодолима сила.

X. ПРЕКРАТЯВАНЕ НА  ДОГОВОРА
Чл. 21. Настоящият договор се прекратява:

1. С окончателното му изпълнение;

2. По взаимно съгласие на страните, изразено в писмена форма;

   3. При виновно неизпълнение на задълженията на една от страните по договора извън случая по чл. 19, ал.3, с 10-дневно писмено предизвестие от изправната до неизправната страна.

Чл. 22. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ може да прекрати  договора без предизвестие, когато ИЗПЪЛНИТЕЛЯТ бъде обявен в несъстоятелност или когато е в  производство по несъстоятелност или ликвидация.
Чл. 23. ВЪЗЛОЖИТЕЛЯТ може да прекрати договора, ако в резултат на обстоятелства, възникнали след сключването му не е в състояние да изпълни своите задължения.

XI.  ЗАКЛЮЧИТЕЛНИ РАЗПОРЕДБИ
Чл. 24.  Настоящият договор влиза в сила от датата на подписването му и може да бъде изменян по изключение, при условията на чл. 116 от Закона за обществените поръчки.

Чл. 25. Всички съобщения между страните във връзка с договора трябва да бъдат в писмена форма по пощата с известие за доставяне, факс или електронен адрес.

Чл. 26. За неуредените по този договор въпроси се прилагат разпоредбите на гражданското законодателство в Република България.

Чл. 27. Всички спорове по този договор ще се уреждат чрез преговори между страните, а при непостигане на съгласие – ще се отнасят за решаване от компетентния съд в Република България.

         Неразделна част от настоящия договор са: 
1. Ценово предложение на изпълнителя /Приложение №1/;

2. Техническо предложение на Изпълнителя /Приложение №2/;
Настоящият договор се изготви и подписа в 3 /три/ еднообразни екземпляра, от които два за ВЪЗЛОЖИТЕЛЯ и един за ИЗПЪЛНИТЕЛЯ. 
ВЪЗЛОЖИТЕЛ:                                                             
ИЗПЪЛНИТЕЛ:

УНСС





         
            …………………….

ПОМОЩНИК-РЕКТОР:                                                  ……………………



Николай Бакърджиев                             

Директор Дирекция “Финанси”:


СВЕТОСЛАВА ФИЛЧЕВА-ИВАНОВА

ОБРАЗЕЦ № 8
ЗАЯВЛЕНИЕ
за участие в обществена поръчка чрез публично състезание  с предмет:
„Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“.

	

	Наименование на участника:
	

	АДМИНИСТРАТИВНИ СВЕДЕНИЯ:

	Адрес:

1. Страна, код, град, община

2. Квартал, ул., №, 

3. Телефон, факс, E-mail:
	

	Лице за контакти:

· Трите имена

· Л.к. №, дата, издадена от, ЕГН

· Длъжност

· Телефон / факс / e-mail:
	

	ИН  по ДДС
	

	ЕИК /код по БУЛСТАТ/
	

	Обслужваща банка

· Титуляр на сметката

· IBAN
· BIC
	


УВАЖАЕМИ ДАМИ И ГОСПОДА,
След запознаване с всички документи и образци за участие заявяваме, че желаем да участваме в обществена поръчка чрез публично състезание с предмет: „Доставка на чуждоезикова научна и/или специализирана литература за нуждите на проект по процедура BG05М2ОР001-2.009 «Подкрепа за развитието на докторанти, пост докторанти, специализанти и млади учени – фаза 1»“ 
Заявлението съдържа:

1. Единен европейски документ за обществени поръчки (ЕЕДОП) за кандидата в съответствие с изискванията на закона и условията на възложителя, а когато е приложимо – ЕЕДОП за всеки от участниците в обединението, което не е юридическо лице, за всеки подизпълнител и за всяко лице, чиито ресурси ще бъдат ангажирани в изпълнението на поръчката;

2. документи за доказване на предприетите мерки за надеждност, когато е приложимо;

3. документите по чл. 37, ал. 4 от ППЗОП, когато е приложимо. 
4. декларация по чл. 102, ал. 1 от ЗОП, когато е приложимо
Освен документите приложени към настоящето заявление в офертата се съдържат и документите, подробно описани в приложения „ОПИС НА ПРЕДСТАВЕНИТЕ ДОКУМЕНТИ, КОИТО СЪДЪРЖА ОФЕРТАТА НА УЧАСТНИКА“ по образец.
При изпълнение на поръчката .............................................. подизпълнители:*





 (ще ползваме/няма да ползваме)

Предвидени подизпълнители:

1. …………………

Видове работи от предмета на обществената поръчка, които ще се предложат на подизпълнителя:…………………………….

Дял от стойността на обществената поръчка в проценти:…………

2. …………………

Видове работи от предмета на обществената поръчка, които ще се предложат на подизпълнителя:…………………

Дял от стойността на обществената поръчка в проценти:…………….

3….

 ПОДПИС и ПЕЧАТ:

______________________ 

(име и фамилия)

_____________________ 

(дата)

______________________ 

(длъжност на управляващия/ представляващия участника)

______________________ 

(наименование на участника)

ОБРАЗЕЦ № 9
ДЕКЛАРАЦИЯ 

по чл. 102, ал. 1 от ЗОП

Долуподписаният/ата......................................................................................................в качеството  си на......................................................................................................................

           




/ръководител, управител, директор и др./

на ................................................................................................................................................,

 



/наименование на участника/

Д Е К Л А Р И Р А М:

Конфиденциален характер, във връзка с наличието на търговска тайна,  представлява следната част от офертата:

1. …………………………………………..

2. ……………………………………………

3. …………………………………………..

4. ……

На базата на тази декларация, възложителя няма право да разкрива описаната по-горе част от офертата.

ПОДПИС и ПЕЧАТ:

______________________ 

(име и фамилия)

_____________________ 

(дата)

______________________ 

(длъжност на управляващия/ представляващия участника)

______________________ 

(наименование на участника)
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Изготвили:


Радослав Костов – гл. експерт, обществени поръчки  и търгове в сектор „ОП и Т


Лилия Бояджиева - ръководител сектор „Правно обслужване“





Съгласували:


Проф. д-р Валентин Димитров Гоев - Заместник-ректор по научноизследователската дейност.


Самуил  Авдала  - началник  сектор “Обществени поръчки и търгове”


Красимир Димитров – директор на дирекция “Правно обслужване и Обществени поръчки”











�	Службите на Комисията ще предоставят безплатен достъп до електронната система за ЕЕДОП на възлагащите органи, възложителите, икономическите оператори, доставчиците на електронни услуги и други заинтересовани страни


�	За възлагащите органи: или обявление за предварителна информация, използвано като покана за участие в състезателна процедура, или обявление за поръчка.�За възложителите: периодично индикативно обявление, използвано като покана за участие в състезателна процедура, обявление за поръчка или обявление за съществуването на квалификационна система.


�	Информацията да се копира от раздел I, точка I.1 от съответното обявление. В случай на съвместна процедура за възлагане на обществена поръчка, моля, посочете имената на всички заинтересовани възложители на обществени поръчки.


�	Вж. точки II. 1.1 и II.1.3 от съответното обявление


�	Вж. точка II. 1.1 от съответното обявление


�	Моля повторете информацията относно лицата за контакт толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Вж. Препоръка на Комисията от 6 май 2003 г. относно определението за микро-, малки и средни предприятия (ОВ L 124, 20.5.2003 г., стр. 36). Тази информация се изисква само за статистически цели. �Микропредприятия: .предприятие, в което са заети по-малко от 10 лица и чийто годишен оборот и/или годишен счетоводен баланс не надхвърля 2 млн. евро.�Малки предприятия .предприятие, в което са заети по-малко от 50 лица и чийто годишен оборот и/или годишен счетоводен баланс не надхвърля 10 млн. евро.�Средни предприятия, предприятия, които не са нито микро-, нито малки предприятия и в които са заети по-малко от 250 лица и чийто годишен оборот не надхвърля 50 млн. евро, и/или годишният им счетоводен баланс не надхвърля 43 милиона евро.


�	Вж. точка III.1.5 от обявлението за поръчка


�	Т.е. основната му цел е социалната и професионална интеграция на хора с увреждания или в неравностойно положение.


�	Позоваванията и класификацията, ако има такива, са определени в сертификацията.


�	По-специално като част от група, консорциум, съвместно предприятие или други подобни.


�	Например за технически органи, участващи в контрола на качеството: част IV, раздел В, точка 3:


�	Съгласно определението в член 2 от Рамково решение 2008/841/ПВР на Съвета от 24 октомври 2008 г. относно борбата с организираната престъпност (ОВ L 300, 11.11.2008 г., стр. 42).


�	Съгласно определението в член 3 от Конвенцията за борба с корупцията, в която участват длъжностни лица на Европейските общности или длъжностни лица на държавите — членки на Европейския съюз,  ОВ С 195, 25.6.1997 г., стр. 1, и вчлен 2, параграф 1 от Рамково решение 2003/568/ПВР на Съвета от 22 юли 2003 г. относно борбата с корупцията в частния сектор (ОВ L 192, 31.7.2003 г., стp. 54). Това основание за изключване обхваща и корупцията съгласно определението в националното законодателство на възлагащия орган (възложителя) или на икономическия оператор.


�	По смисъла на член 1 от Конвенцията за защита на финансовите интереси на Европейските общности (ОВ C 316, 27.11.1995 г., стр. 48).


�	Съгласно определението в членове 1 и 3 от Рамково решение на Съвета от 13 юни 2002 г. относно борбата срещу тероризма (ОВ L 164, 22.6.2002 г., стр. 3). Това основание за изключване също обхваща подбудителство, помагачество или съучастие или опит за извършване на престъпление, както е посочено в член 4 от същото рамково решение.


�	Съгласно определението в член 1 от Директива 2005/60/ЕО на Европейския парламент и на Съвета от 26 октомври 2005 г. за предотвратяване използването на финансовата система за целите на изпирането на пари и финансирането на тероризъм (ОВ L 309, 25.11.2005 г., стр. 15).


�	Съгласно определението в член 2 от Директива 2011/36/ЕС на Европейския парламент и на Съвета от 5 април 2011 г. относно предотвратяването и борбата с трафика на хора и защитата на жертвите от него и за замяна на Рамково решение 2002/629/ПВР на Съвета (ОВ L 101, 15.4.2011 г., стр. 1).


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	В съответствие с националните разпоредби за прилагане на член 57, параграф 6 от Директива 2014/24/ЕС.


�	Като се има предвид естеството на извършените престъпления (еднократни, повтарящи се, системни...), обяснението трябва да покаже адекватността на мерките, които ще бъдат предприети. 


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Вж. член 57, параграф 4 от Директива 2014/24/ЕС


�	Както е посочено за целите на настоящата процедура за възлагане на обществена поръчка в националното право, в обявлението или документацията за обществената поръчката или в член 18, параграф 2 от Директива 2014/24/ЕС


�	Вж. националното законодателство, съответното обявление или документацията за обществената поръчка.


�	Тази информация не трябва да се дава, ако изключването на икономически оператори в един от случаите, изброени в букви а) — е), е задължително съгласно приложимото национално право без каквато и да е възможност за дерогация, дори ако икономическият оператор е в състояние да изпълни поръчката.


�	Ако е приложимо, вж. определенията в националното законодателство, съответното обявление или в документацията за обществената поръчка.


�	Както е посочено в националното законодателство, съответното обявление или в документацията за обществената поръчка.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Както е описано в приложение XI към Директива 2014/24/ЕС; възможно е по отношение на икономическите оператори от някои държави членки да се прилагат други изисквания, посочени в същото приложение


�	Само ако е разрешено в съответното обявление или в документацията за обществената поръчка.


�	Само ако е разрешено в съответното обявление или в документацията за обществената поръчка.


�	Например съотношението между активите и пасивите.


�	Например съотношението между активите и пасивите.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Възлагащите органи могат да изискат наличието на опит до пет години и да приемат опит отпреди повече от пет години.


�	Възлагащите органи могат да изискат наличието на опит до три години и да приемат опит отпреди повече от три години.


�	С други думи, всички получатели следва да бъдат изброени и списъкът следва да включва публичните и частните клиенти за съответните доставки или услуги.


�	За техническите лица или органи, които не са свързани пряко с предприятието на икономическия оператор, но чийто капацитет той използва съгласно посоченото в част II, раздел В, следва да се попълнят отделни ЕЕДОП.


�	Проверката се извършва от възлагащия орган или, при съгласие от негова страна, от негово име от компетентен официален орган на държавата, в която е установен доставчикът на стоки или услуги;


�	Ако икономическият оператор е решил да възложи подизпълнението на част от договора и ще използва капацитета на подизпълнителя, за да изпълни тази част, моля, попълнете отделен ЕЕДОП за подизпълнителите, вж. част II, раздел В по-горе.


�	Моля, посочете ясно към кой документ се отнася отговорът.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	Моля да се повтори толкова пъти, колкото е необходимо.


�	При условие, че икономическият оператор е предоставил необходимата информация (уеб адрес, орган или служба, издаващи документа, точно позоваване на документацията), която позволява на възлагащия орган или на възложителя да го направи. Когато се изисква, това трябва да бъде съпроводено от съответното съгласие за достъп. 


�	В зависимост от националните разпоредби за прилагането на член 59, параграф 5, втора алинея от Директива 2014/24/ЕС
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